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คําแนะนําการใชเอกสารสรุปเนื้อหาท่ีตองรู 

 
         หนังสือสรุปเน้ือหาที่ตองรูหนังสือเรียนรายวิชา ชองทางการพัฒนาอาชีพ เลมน้ี  

เปนการสรุปเน้ือหาจากหนังสือเรียนรายวิชาบังคับ  สาระการประกอบอาชีพ รายวิชาชองทาง

การพัฒนาอาชีพ อช21001 ระดับมัธยมศึกษาตอนตน หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับ

การศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 (ฉบับปรับปรุง พ.ศ. 2554) เพื่อใหนักศึกษาไดเรียนรู

และทําความเขาใจในเน้ือหาสาระของรายวิชา ชองทางการพัฒนาอาชีพ อช21001 ที่สําคัญ ๆ 

ไดสะดวกและสามารถเขาใจยิ่งข้ึน  ในการศึกษาหนังสือสรุปเน้ือหาที่ตองรูหนังสือเรียนรายวิชา 

ชองทางการพัฒนาอาชีพ เลมนี้ นักศึกษาควรปฏิบัติ  ดังน้ี 

 1. ศึกษาหนังสือเรียนรายวิชา ชองทางการพัฒนาอาชีพ อช21001 สาระการประกอบ

อาชีพ หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐาน พุทธศักราช2551  

(ฉบับปรับปรุง พ.ศ. 2554) ระดับมัธยมศึกษาตอนตนใหเขาใจกอน 

 2. ศึกษาเน้ือหาสาระของหนังสือสรุปเน้ือหาที่ตองรูหนังสือเรียนรายวิชา ชองทางการ

พัฒนาอาชีพ อช21001 ใหเขาใจอยางถองแท พรอมทั้งทําแบบฝกหัดทายบททีละบท และ

ตรวจคําตอบจากเฉลยแบบฝกหัดทายเลมใหครบ 3 บท  

 3. หากนักศึกษาตองการศึกษารายละเอียดเน้ือหาสาระรายวิชา ชองทางการพัฒนา

อาชีพ อช21001 เพิ่มเติมสามารถศึกษาคนควาไดจากสื่ออื่น ๆ ในหองสมุดประชาชน 

อินเทอรเน็ต หรือครูผูสอน 
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บทท่ี 1 

การงานอาชีพ 
 

เรื่องที ่1  ความสําคญัและความจําเปนในการพัฒนาอาชีพ 

 

            การพัฒนาอาชีพ หมายถึง การทําใหอาชีพที่มีอยูน้ันเกิดการเปลี่ยนแปลงในทิศทาง 

ที่ดีขึ้นกวาเดิมใหเหมาะสมกับความตองการของตลาด การพัฒนาอาชีพที่มีประสิทธิภาพจะตอง

พัฒนาความรู ความสามารถในการวางแผน การกําหนดยุทธศาสตรตาง ๆ ทั้งดวยตนเองและ

กระบวนการกลุม โดยเฉพาะผูประกอบอาชีพเดียวกัน เพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรูซึ่งกันและกัน  

แลวนําไปตัดสินใจเพื่อนําไปสูการปฏิบัติ นอกจากน้ีควรมีการบริหารจัดการแบบองครวม 

บูรณาการปจจัยตาง ๆ ใหเปนหน่ึงเดียว สามารถเกื้อหนุนกันได 

  การพัฒนาอาชีพจึงเปนสิ่งที่สําคัญในวิถีชีวิตและการดํารงชีพในปจจุบัน เพราะอาชีพ

เปนการสรางรายไดเพื่อเลี้ยงชีพตนเองและครอบครัว กอใหเกิดผลผลิตและการบริการ  

ซึ่งสนองตอบตอความตองการของผูบริโภค และที่สําคัญคือ การพัฒนาอาชีพมีความสําคัญตอ

เศรษฐกิจของประเทศชาติ 

 

เรื่องที ่2  กลุมอาชพีใหม 

 

 การประกอบอาชีพในปจจุบัน มีการแบงตามลักษณะของการประกอบอาชีพออกเปน 

5 กลุม ดังน้ี 

 1. กลุมอาชีพดานการเกษตร คือ การพัฒนาอาชีพในดานการเกษตรเกี่ยวกับการปลูก

พืช เลี้ยงสัตว การประมง โดยนําองคความรูใหม เทคโนโลยีนวัตกรรม มาพัฒนาใหสอดคลอง

กับศักยภาพหลักของแตละพื้นที่ โดยคํานึงถึงทรัพยากรธรรมชาติในพื้นที่เปนสําคัญ  

  2. กลุมอาชีพดานพาณิชยกรรม คือ การพัฒนาหรือขยายขอบขายงานอาชีพดาน

พาณิชยกรรม เชน ผูใหบริการจําหนายสินคา ทั้งคาปลีกและคาสงใหแกผูบริโภค โดยการ

จําหนายหนาราน เชน หางราน หางสรรพสินคา ซุปเปอรสโตร รานสะดวกซื้อหรือการขายที่ไม

มีหนาราน เชน การขายผานสื่ออิเล็กทรอนิกส ซึ่งเปนลักษณะงานอาชีพที่ นิยมทํามาก 

ในปจจุบัน และมีการลงทุนต่ําที่สุด 
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  3. กลุมอาชีพดานอุตสาหกรรม คือ การประกอบอาชีพที่อาศัยองคความรู เทคโนโลยี 

นวัตกรรมอาชีพเกี่ยวกับงานชาง เชน ชางไฟฟา ชางไม ชางยนต ชางประปา ชางปูน และชาง

เช่ือม โดยใหสอดคลองกับความตองการของตลาดในประเทศและตางประเทศและศักยภาพ

หลักของพื้นที่  

  4. กลุมอาชีพดานความคิดสรางสรรค คือการสราง/เพิ่มมูลคาใหกับของสินคาและ

บริการไดโดยไมตองใชทรัพยากรมากนัก แตใชความคิด สติปญญา และความสรางสรรค 

ใหมากขึ้น เชน อาชีพการออกแบบจัดสวน อาชีพการออกแบบบรรจุภัณฑ อาชีพงานประดิษฐ

ใบตอง  เปนตน 

  5. กลุมอาชีพดานอํานวยการและอาชีพเฉพาะทาง เชน ธุรกิจบริการทองเที่ยว ธุรกิจ

บริการสุขภาพธุรกิจการจัดประชุมและแสดงนิทรรศการ  ทั้งน้ีในการดําเนินธุรกิจดังกลาวน้ัน 

สิ่งที่ตองคํานึงถึง คือ การโฆษณาประชาสัมพันธ การสงเสริมการตลาด การบริการหลังการขาย 

เพื่อสรางความประทับใจใหแกลูกคา 

 

เรื่องที ่3   การประกอบอาชีพในภูมิภาค 5 ทวีป 

 

 อาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ ของทวีปเอเชีย 

 การประกอบอาชีพในทวีปเอเชีย มีการประกอบอาชีพที่หลากหลาย ดังน้ี 

  1. ดานการเกษตรกรรม ไดแก 

  1.1 การเพาะปลูก  มีการเพาะปลูกแบบผสมผสาน โดยการใชพื้นที่ทําการ

เพาะปลูกพืชหลายชนิดผสมกัน เชน ปลูกขาว ปลูกผัก ปลูกไมยืนตน ปลูกไมผล ในพื้นที่แปลง

เดียวกัน หรืออาจจะผสมกับการเลี้ยงสัตว  ก็ได เชน ในพื้นที่ 1 แปลง สามารถปลูกขาว  

ปลูกผัก ปลูกไมยืนตน เลี้ยงปลา เลี้ยงไก เลี้ยงเปด เปนตน  ประเภทพืชเกษตรกรรมที่มีการ

ปลูกมาก ไดแก 

     1) พืชที่ใชเปนอาหาร เชน ขาวเจา ขาวเหนียว ขาวโพด มันสําปะหลัง มันฝรั่ง 

ขาสาลี เปนตน 

     2) พืชนํ้ามัน เชน มะพราว ปาลมน้ํามัน งา มะกอก ถั่ว ทานตะวัน เปนตน 

     3) พืชเสนใย เชน ฝาย ปาน ปอ นุน เปนตน 

      4) พืชทําเครื่องด่ืม เชน ชา กาแฟ โกโก เปนตน 

      5) พืชอื่น ๆ เชน ยางพารา ยาสูบ หัวผักกาด ออย เปนตน 
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 ปจจุบันการทําการเกษตรมีการพัฒนาโดยใชเทคโนโลยีสมัยใหมเขามาชวย ทําให

ไดผลผลิตเพิ่มมากขึ้นกวาวิธีการดั้งเดิม 

 1.2 การเลี้ยงสัตว แหลงเลี้ยงสัตวท่ีสําคัญ ไดแก   

   1) ภูมิภาคเอเชียใต เชน ประเทศอินเดีย ปากีสถานมีการเลี้ยงสัตวเพื่อใชเปน

อาหารและเลี้ยงไวใชงาน ไดแก โค กระบือ แพะ แกะ เพื่อเปนอาหารและเลี้ยงไวใชงาน  

   2) ภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใต นิยมเลี้ยงสัตวควบคูกับการทํานา ไดแก โค 

กระบือ 

   3) ญี่ปุนบริเวณเกาะฮอกไกโด มีอากาศหนาวเย็น มีการเลี้ยงโคนม โคเน้ือ 

   4) ตอนกลางทวีปเอเชียและแถบเอเชียตะวันตกเฉียงใต มีการเลี้ยงสัตวแบบ

เรรอน เชน โค แพะ  แกะ โดยเลี้ยงตามทุงหญาตามฤดูกาล 

 2 ดานอุตสาหกรรม ไดแก 

  2.1 การประมง ทวีปเอเชีย อุดมสมบูรณไปดวยสัตวนํ้าจืด นํ้าเค็ม นํ้ากรอย 

ประเทศที่จับสัตวนํ้าเค็มไดมากเปนอันดับตน ๆ ของโลก คือ ญี่ปุน ไทย และเวียดนาม สวน

ประเทศท่ีจับปลาน้ําจืดไดมาก คือ กัมพูชา 

  2.2 การทําปาไม ทวีปเอเชีย มีปาไมอยูประมาณ 8.5 ลานตารางกิโลเมตร แตถูก

บุกรุกทําลายโดยไมมีการปลูกทดแทน ปาไมที่สําคัญของทวีปเอเชียที่สําคัญ เชน ปาสนเขต

หนาวในไซบีเรีย ปาเบญจพรรณ ปาดิบ ปาชายเลน  บริเวณที่ราบสูงภูเขาและชายทะเล พื้นที่ 

ที่มีปาไมจํานวนมาก ไดแก เกาะบอรเนียว เกาะสุมาตรา ของประเทศอินโดนีเซีย ประเทศพมา 

และลาว  

  2.3 การทําเหมืองแร แหลงแรธาตุที่สําคัญของทวีปเอเชียกระจายอยูทั่วไป เชน 

แรถานหินและเหล็ก พบมากในประเทศจีน สวนแรดีบุกพบมากในประเทศจีน อินโดนีเซีย และ

มาเลเซีย แรเช้ือเพลิงพบมากในภูมิภาคเอเชียตะวันตกเฉียงใต รอบอาวเปอรเซีย ไดแก 

ประเทศซาอุดีอาระเบีย อิรัก อิหราน โดยผลิตนํ้ามันไดปริมาณมาก เศรษฐกิจในภูมิภาคน้ี 

จึงขึ้นอยูกับนํ้ามัน 

  นอกจากน้ันแลวอาชีพอุตสาหกรรมสามารถแบงตามลักษณะของการผลิตได 3 

ประเภท ดังนี้ 

    1) อุตสาหกรรมในครัวเรือน เปนอุตสาหกรรมที่ใชแรงงานคนแปรสภาพ

วัตถุดิบท่ีมีอยูในทองถ่ิน โดยจะทําในยามวาง  ผลผลิตสวนใหญจะใชบริโภคในครอบครัว และ
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ผลผลิตท่ีเหลืออาจสงออกไปขายตามตลาด ในทองถ่ินน้ัน เชน การทําเครื่องปนดินเผา การทอ

ผา ประเทศท่ีทําอุตสาหกรรมประเภทน้ีจํานวนมาก ไดแก  ประเทศลาว พมา ไทย 

   2) อุตสาหกรรมโรงงานขนาดเล็ก สวนใหญใชแรงงานคนเปนหลัก มีการนํา

เครื่องจักรและเครื่องทุนแรงขนาดเล็กเขามาใช เชน การผลิตเครื่องกระปอง สิ่งพิมพ เสื้อผา

สําเร็จรูป เฟอรนิเจอร เปนตน  จะพบมากในประเทศไทย อินโดนีเซีย มาเลเซีย ปากีสถานและ

ตุรกี 

   3) อุตสาหกรรมขนาดใหญ เปนอุตสาหกรรมที่มีเครื่องจักรกลอัตโนมัติมาใชใน

การผลิต แรงงานที่ใชจะเปนชางฝมือและมีทักษะความเช่ียวชาญ เชน การผลิตเครื่องจักรกล 

ผลิตรถยนตและอุปกรณไฟฟา พบมากในประเทศญี่ปุน จีน และไตหวัน 

 3. ดานพาณิชยกรรม ในอดีตทวีปเอเชีย มีการคาขายกับประเทศเพื่อนบานใกลเคียง

เทาน้ัน ตอมาไดขยายออกสูตลาดโลกโดยเฉพาะสินคาทางการเกษตรที่บรรจุหีบหอ จนเปนที่

นิยมของตลาดโลก เชน ยุโรป อเมริกาเหนือ นอกจากน้ี ยังมีสินคาดานอุตสาหกรรม ประเภท 

วงจรไฟฟา อุปกรณไฟฟา ชิ้นสวนเครื่องจักรกล  เคร่ืองหนัง  ผลิตภัณฑเฟอรนิเจอร จึงสงผลให

ประเทศญี่ปุน ไตหวัน เกาหลีใต สิงคโปร มีบทบาทในการกําหนดระบบพาณิชยกรรมของโลก 

สวนประเทศไทย อินโดนีเซีย มาเลเซีย ก็มีการขยายตัวและมีบทบาทตอการทิศทางเศรษฐกิจ

ของทวีปมากขึ้นกวาเดิม 

 4. ดานคมนาคมขนสงและการสื่อสาร ประเทศในทวีปเอเชียยังไมไดรับการพัฒนา

ดานการขนสงเทาที่ควร ประเทศมีการขนสงไดมาตรฐาน ไดแก จีน ญี่ปุน เกาหลีใตและ

สิงคโปร ถึงแมถนนสายเอเชียจะเช่ือมตอไปหลายประเทศ แตก็ยังไมเพียงพอและยังมีปญหา

ความปลอดภัย สวนการขนสงทางน้ํายังคงมีความสําคัญอยางมาก ในกลุมเอเชียตะวันออกเฉียง

ใตมีการเรงขยายการขนสงทางอากาศ เพื่อความสะดวกรวดเร็วในการนําสินคาไปจําหนายยัง

ภูมิภาคตาง ๆ และเปนการกระตุนสงเสริมการทองเที่ยวและการเดินทางของนักธุรกิจเขาสู

ประเทศอีกดวย 

 อาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ ของทวีปออสเตรเลีย   

 พื้นที่สวนใหญของทวีปออสเตรเลียมีอากาศแหงแลง ไมเหมาะแกการเพาะปลูก 

ประชากรจึงนิยมประกอบอาชีพการเลี้ยงสัตว ดวยเหตุน้ีเองจึงมีการขุดบอบาดาลเพื่อนําเอานํ้า

ใตดินมาใชกันอยางกวางขวางเชน แองแผนดินเกรตอารทีเชียนในรัฐควีนสแลนด แองแผนดิน

เมอรรียในรัฐนิวเซาทเวสตและแองแผนดินแอเดเลดเพลนในรัฐวิกตอเรีย อาชีพที่สําคัญ ไดแก 
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 1. ดานการเกษตรกรรม 

  1.1  การเพาะปลูก ไดแก 

    1)  ขาวสาลี เปนพืชเศรษฐกิจที่ทํารายไดที่สําคัญที่สุดของออสเตรเลีย มีเน้ือที่

เพาะปลูกประมาณ 2 ใน 3 ของเน้ือที่เพาะปลูกทั้งประเทศ แหลงปลูกขาวสาลีมากที่สุด คือ 

บริเวณลุมนํ้าเมอรรีย-ดารลิง และทางตะวันตกเฉียงใตของรัฐนิวเซาทเวสต 

   2)  ขาวจาว แหลงปลูกที่สําคัญ  ไดแก รัฐนิวเซาทเวสต โดยนําเอาระบบ

ชลประทานเขามาชวยในการเพาะปลูก รัฐเวสเทรินออสเตรเลีย นอรเทิรนเทรริทอรี ปลูกโดย

อาศัยนํ้าฝนตามธรรมชาติ 

   3)  กลวย ออย สับปะรด ฝายและยาสูบ ปลูกมากทางชายฝงตะวันออกของ

รัฐควีนสแลนด ทางตอนเหนือของรัฐนิวเซาทเวสต 

   4)  องุนและสม เปนพืชในอากาศเมดิเตอรเรเนียน ชายฝงตะวันตกเฉียงใต 

และตะวันออก ของอาวเกรตออสเตรเลียไบตและเกาะแทสเมเนีย 

  1.2  การเลี้ยงสัตว ออสเตรเลียเปนประเทศที่มีการเลี้ยงแกะมากที่สุดในโลก 

พบมากบริเวณรัฐ นิวเซาทเวสต ควีนสแลนด และเวสเทิรนออสเตรเลีย พันธุที่นิยมเลี้ยงมาก

ที่สุด คือ พันธุเมอริโน เลี้ยงไวเพื่อใชประโยชนจากขนมาเปนสินคาสงออก ซึ่งเปนสินคาสงออก

มากที่สุดในโลก สําหรับการเลี้ยงโคน้ัน สวนใหญเปนโคเน้ือ เลี้ยงมากในบริเวณทุงหญาสะวันนา

ทางตอนเหนือ สวนโคนม เลี้ยงในเขตอบอุนทางชายฝงตะวันออกเฉียงใตของประเทศ 

  2. ดานอุตสาหกรรม สวนใหญเปนอุตสาหกรรมทางการเกษตร การผลิตรถยนต  

การตอเรือ การผลิตเคร่ืองใชไฟฟา การกลั่นนํ้ามัน การทอผา ฯลฯ แหลงอุตสาหกรรมที่สําคัญ

อยูทางตะวันออกเฉียงใตของประเทศ ไดแก รัฐนิวเซาทเวสต วิกตอเรีย แทสเมเนีย และเซาท

ออสเตรเลีย 

  2.1 การประมง แหลงประมงสวนใหญอยูทางชายฝงตะวันออกของประเทศ เพราะ

เปนแหลงที่มีปลาชุกชุมมากแหงหน่ึงของโลก นอกจากน้ียังมีการเลี้ยงหอยมุก โดยการทําการ

ประมงอยางแพรหลายในบริเวณเกาะเทอรสเตย ทางเหนือสุดของคาบสมุทรยอรก 

  2.2  การทําปาไม สวนใหญอยูทางฝงตะวันออกของประเทศ เพราะมีอากาศช้ืน 

สวนใหญเปนไมยูคาลิปตัส และไมอะเคเซีย (ไมตระกูลกระถิน) 

  2.3  การทําเหมืองแร มีการทําเหมืองแรอยูหลายแหง ไดแก  

   1)  เหล็ก พบมากที่เมืองยัมปซาวด เขตเทือกเขาแฮมเมอรสเลย รัฐเวสเทิร

นออสเตรเลีย 
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   2)  ถานหิน พบมากทางชายฝงตะวันออกในนิวเซาทเวสตและควีนสแลนด  

โดยเฉพาะที่เมืองซิดนีย นิวคาสเซิล และวูลลองกอง เปนแหลงถานหินที่ใหญท่ีสุดของประเทศ 

   3)  ทองคํา อยูในรัฐเซาทออสเตรเลีย เหมืองใหญที่สุดอยูที่เมืองคาลกูรลี  

   4)  ตะกั่ว สังกะสี เงิน ในรัฐนิวเซาทเวสต เมือง โบรกเคนฮิ 

   5)  ดีบุก ใ นรัฐควีนสแลนด ที่เมือง เฮอรนเบอรตัน และเมืองสแตนทอรป 

   6)  บอกไซต ในรัฐควีนสแลนดบริเวณคาบสมุทรยอรก 

   7)  นํ้ามัน ในรัฐควีนสแลนด รัฐเซาทออสเตรเลีย  

 จะเห็นไดวาการประกอบอาชีพของประชากรในทวีปออสเตรเลียมีความคลายคลึงกับ

การประกอบอาชีพในประเทศไทย ไดแกอาชีพ การเลี้ยงโคเน้ือและโคนม การปลูกขาวสาลี การ

ปลูกออย การปลูกกลวย และการปลูกยาสูบ เปนตน 

 

 อาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ ของทวีปอเมริกา ประกอบดวย ทวีปอเมริกาเหนือ

และอเมริกาใต 

อาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ ของทวีปอเมริกาเหนือ มีดังน้ี 

 1. ดานการเกษตรกรรม ไดแก 

  1.1  การเพาะปลูก อเมริกาเหนือเปนดินแดนผลิตอาหารที่สําคัญของโลก โดยเปน

ผูนําในการผลิตขาวโพดและขาวสาลี  

  1.2  การเลี้ยงสัตว มีการทําฟารมปศุสัตวขนาดใหญ ชาวอเมริกันนิยมรับประทาน

อาหารประเภทเน้ือสัตว นมเนย มากกวาอาหารโปรตีนชนิดอื่น โดยมีการเลี้ยงโคเน้ือในเขตที่

ราบภาคกลางและภาคตะวันออกของประเทศสหรัฐอเมริกา โดยพื้นที่ดังกลาว มีการปลูก

ขาวโพดและถั่วเหลืองเพื่อนํามาเปนอาหารสัตว    

  1.3  การประมง มีการจับปลาในเขตนํ้าตื้นชายฝง แหลงปลาชุกชุมอยูใกลเกาะนิว

ฟนดแลนด เรียกวา แกรนดแบงก  

 2. ดานอุตสาหกรรม อเมริกาเหนือเปนทวีปท่ีไดช่ือวาล้ําหนาในเรื่องการอุตสาหกรรม

ของโลก โดยเฉพาะอยางยิ่ง ประเทศสหรัฐอเมริกา จะมีโรงงานผลิตสินคาชนิดตางๆ กระจาย

อยูทุกภูมิภาคของประเทศ อุตสาหกรรมสําคัญ ไดแก การผลิตเหล็กและเหล็กกลา 

เครื่องจักรกล อุตสาหกรรมเกี่ยวกับการขนสง เขตอุตสาหกรรมที่สําคัญของสหรัฐอเมริกา คือ 

ชายฝงมหาสมุทรแอตแลนติก ครอบคลุมพื้นที่จนถึงทะเลสาบใหญทางตะวันตก และเขตที่ราบ
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ลุมแมน้ํามิสซิสซิปป มีประชากรอาศัยอยูหนาแนน สําหรับประเทศแคนาดา เขตอุตสาหกรรม

จะอยูทางตอนใตของประเทศ ประกอบอาชีพทํากระดาษและเยื่อไม 

  3. ดานพาณิชยกรรม ถือเปนตลาดการคาสําคัญของโลก มีประชากรจํานวนมาก 

สภาพทางเศรษฐกิจดี ผูนําในทวีปอเมริกาเหนือทั้ง 3 ประเทศ ไดแก สหรัฐอเมริกา แคนาดา

และเม็กซิโก รวมกลุมกัน จัดตั้งเปนเขตการคาเสรีอเมริกาเหนือ หรือนาฟตา (NAFTA)  

เพื่อตอรองและถวงดุลอํานาจกับประชาคมยุโรป 

 จะเห็นไดวาการประกอบอาชีพของประชากรในทวีปอเมริกาเหนือ มีความคลายคลึง

กับการประกอบอาชีพของประชากรในประเทศไทย ไดแก อาชีพ การเลี้ยงวัวเน้ือ การปลูก

ขาวโพด  

 

 อาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ ของทวีปอเมริกาใต  

 ประเทศตาง ๆ ในทวีปอเมริกาใตจัดอยูในกลุมประเทศกําลังพัฒนา อุปสรรคสําคัญ 

ในการพัฒนาเศรษฐกิจ คือ ขาดแคลนเงินทุน ขาดเทคโนโลยีสมัยใหม และลักษณะภูมิประเทศ

ไมเอื้ออํานวย อยูหางไกลจากตลาดการคาของโลก อาชีพที่สําคัญ  มีดังน้ี 

 

  1. ดานการเกษตรกรรม ไดแก 

  1.1  การเพาะปลูก มี 2 ลักษณะ ดังน้ี 

    1)  การเพาะปลูกเพื่อยังชีพ ชาวพื้นเมืองจะทําการเพาะปลูกในพื้นที่ขนาดเล็ก 

และการทําไรเลื่อนลอย บริเวณลุมแมน้ําอเมซอน และบริเวณที่สูงของทวีป พืชท่ีปลูก ไดแก ผัก 

ขาวโพด มันเทศ ถั่วลิสงและมันสําปะหลัง 

   2)  การเพาะปลูกเพื่อการคา ไดแก 

    - ขาวโพด ปลูกมากในเขตอากาศอบอุน ประเทศบราซิล อารเจนตินา  

    - ขาวสาลี ปลูกมากบริเวณทุงหญาปามปาส ประเทศอารเจนตินา  

    - กาแฟ และ ออย ปลูกมากในบราซิล โคลัมเบีย เอกวาดอร  

    - ฝาย ในบราซิล อารเจนตินา เปรู  

    - กาเกา ปลูกมากในบราซิล เอกวาดอร เวเนซูเอลา  

    - ยางพารา ปลูกมากในบราซิล อุรุกวัย  
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  1.2  การเลี้ยงสัตว ทวีปอเมริกาใตมีทุงหญาเลี้ยงสัตวที่กวางขวางมาก สัตวเลี้ยง 

ที่สําคัญ ไดแก วัวพันธุเน้ือ เลี้ยงมากบริเวณชายฝงตะวันออกของบราซิล อุรุกวัย อารเจนตินา 

และตอนเหนือของเวเนซูเอลา และโคลัมเบีย ประเทศที่สงวัวเน้ือออกจําหนายมากที่สุดของ

ทวีป คือ อารเจนตินา แกะพันธุเน้ือ และพันธุขน เลี้ยงกันมากบริเวณเขตอากาศกึ่งแหงแลงของ

เปรู ชิลี ที่ราบสูงปาตาโกเนีย และทางตอนใตของอารเจนตินา  สวนการเลี้ยงหมูในประเทศ

บราซิล และอารเจนตินา  

  2. ดานอุตสาหกรรม ไดแก 

  2.1  การประมง สวนใหญทําการประมงขนาดเล็กบริเวณชายฝง แหลงประมง 

ที่สําคัญ ไดแก บริเวณชายฝงประเทศเปรู อารเจนตินา บราซิล หมูเกาะฟอลกแลนด หมูเกาะ

ของเวเนซุเอลาประเทศเปรู 

  2.2  การทําปาไม เขตปาดงดิบบริเวณลุมแมนํ้าอเมซอน คือ ปาเซลวาส เปนปาที่

อยูในเขตอากาศรอนช้ืน มีลําตนสูงใหญปกคลุมพื้นที่หนาแนน เปนเขตทุรกันดาร การคมนาคม

ไมสะดวก จึงมีการทํา   ปาไมเฉพาะบริเวณที่มีแมนํ้าไหลผานเทานั้น 

  2.3  การทําเหมืองแร ทวีปอเมริกาใต เปนแหลงทรัพยากรที่สําคัญของโลก  

แหลงแรท่ีสําคัญ ไดแก 

   1) น้ํามันปโตรเลียม ขุดเจาะในประเทศอารเจนตินา  

   2) เหล็ก ทองแดง ในประเทศบราซิล ชิลี  

   3) ดีบุก ในโบลิเวีย  

   4) ไนเตรท นํามาทําปุย ในเขตทะเลทรายอะตากามา ตอนเหนือของประเทศ

ชิลี แรบอกไซดแมงกานีส เงิน และพลวง ในประเทศซูรินาเม กายอานา 

  2.4  การแปรรูปผลผลิตทางการเกษตร ไดแก 

   1)  อาหาร ประเภทเน้ือวัว เน้ือแกะสําเร็จรูป ในอารเจนตินา บราซิล ชิลี  

   2)  สัตวนํ้าแชแข็ง และปลากระปอง ในเปรู อารเจนตินา  

   3)  นํ้าตาลทราย ในโคลัมเบีย บราซิล  

   4)  สกัดน้ํามันปาลม ในโคลัมเบีย เอกวาดอร  

   5)  สกัดน้ํามันถั่วเหลือง ในบราซิล อารเจนตินา  

   6)  ทอผาฝาย ในบราซิล อารเจนตินา เปรู ชิลี  

   7)  ยางพารา ใน บราซิล  
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  โรงงงานอุตสาหกรรมสมัยใหมที่ใชเงินทุนสูง เทคโนโลยีช้ันสูงจะเปนการลงทุน

รวมกัน ระหวางประเทศในทวีปอเมริกาใต และนักลงทุนชาติตาง ๆ เชน ชาวอเมริกัน และชาว

ญี่ปุน เปนตน  

 3. ดานพาณิชยกรรม สินคาหลักของทวีปอเมริกาใต สินคาสงออกจะเปนประเภท

วัตถุดิบ ไดแก  

  - บราซิล สงออกกาแฟ นํ้าตาลทราย ยาสูบ กลวย ผลไมตระกูลสม  

  - อารเจนตินา สงออกเนื้อสัตว ขนแกะ ฝาย ขาวโพด ขาวสาลี  

  - เปรู สงออกมันฝรั่ง สัตวนํ้า  

  - สินคานําเขา ไดแก เครื่องจักรกลสําหรับการเกษตร เคมีภัณฑ เยื่อกระดาษ 

รถยนต 

  - สินคาประเภทเสื้อผาสําเร็จรูป เครื่องใชไฟฟา ประเทศคูคาที่สําคัญ คือ 

สหรัฐอเมริกา แคนาดา ประชาคมยุโรป ญี่ปุน ประเทศในทวีปแอฟริกาตะวันตก  

 จะเห็นไดวาการประกอบอาชีพของประชากรในทวีปอเมริกาใตมีความคลายคลึงกับการ

ประกอบอาชีพในประเทศไทย ไดแกอาชีพการเลี้ยงโคเน้ือ การเลี้ยงหมู การปลูกยางพารา การ

ปลูกขาวโพด มันสําปะหลัง และกาแฟ 

 

 อาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ ของทวีปยุโรป 

 1. ดานการเกษตรกรรม ไดแก 

  1.1 การเพาะปลูก เขตเพาะปลูกอยูในยุโรปตะวันตก ภาคตะวันออกและภาคใต

ของอังกฤษ ภาคเหนือและภาคตะวันตกของฝรั่งเศส ตอนเหนือของเยอรมนี ยูเครน พืชที่สําคัญ 

ไดแก 

   1)  ขาวสาลี ปลูกไดมากที่สุดคือ ยูเครน รองลงไปคือ ฝรั่งเศส อิตาลี สเปน 

โรมาเนีย บัลแกเรีย เยอรมนี ฮังการี 

   2)  ขาวโอต ขาวบารเลย ขาวไรย ถั่ว มันฝรั่ง ปลูกไดโดยท่ัวไป 

   3)  องุน สม มะกอก มะนาว แอปเปลและผลไมชนิดตางๆ ปลูกไดมากเขต

อากาศแบบ     เมดิเตอรเนียน ไดแก  ประเทศอิตาลี ฝรั่งเศส สเปน กรีซ 

   3)  ตนแฟล็กซ ใชใบทําปานลินิน ปลูกมากในโปแลนด เบลเยียม ไอรแลนด 
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  1.2 การเลี้ยงสัตว การเลี้ยงสัตวจะแตกตางกันไปตามลักษณะภูมิประเทศและ

ภูมิอากาศ ดังน้ี 

   - เขตทุนดรา มีการเลี้ยงกวางเรนเดียร 

   - เขตทุงหญาสเตปป มีการเลี้ยงโคเน้ือ แพะ แกะ มา 

   - เขตเมดิเตอรเรเนียน มีการเลี้ยงโคเน้ือ และแกะ 

   - เขตภูเขาสูง และที่ราบสูง มีการเลี้ยงโคเน้ือ โคนม แกะ 

   - เขตอบอุนช้ืนตอนเหนือของคาบสมุทรบอลขาน มีการเลี้ยงสุกรดวย

ขาวโพด 

   - เขตภาคพื้นสมุทรชายฝงตะวันตก มีการทําฟารมโคนม 

  2. ดานอุตสาหกรรม ยุโรปไดช่ือวาเปนทวีปอุตสาหกรรม เพราะเกือบทุกประเทศ

ประชากรผูใชแรงงานสวนใหญอยูในภาคอุตสาหกรรม เชน สหราชอาณาจักร ฝรั่งเศส เยอรมนี 

เนเธอรแลนด สวนยุโรปตะวันออกอยูในรัสเซีย ยูเครน เบลารุส อาชีพที่สําคัญ  มีดังน้ี 

  2.1  การประมง แหลงประมงที่สําคัญ ไดแก ทะเลเหนือ โดยเฉพาะบริเวณ 

ที่กระแสน้ําอุนแอตแลนติกเหนือบรรจบกับกระแสนํ้าเย็นกรีนแลนดตะวันออก เกิดเปนแหลง 

ที่มีปลาชุกชุมมากแหงหน่ึงของโลกเรียกวา ดอกเกอรแบงก ประเทศที่จับปลาไดมาก สหราชา

อาณาจักร ไอซแลนด นอรเวย บริเวณอาวบิสเคยจนถึงทะเลเมดิเตอรเรเนียน โดยเฉพาะ

บริเวณทะเลดํา ทะเลสาบแคสเปยนและแมน้ําโวลกา มีการ     จับปลาสเตอรเจียนมาทําเปนไข

ปลาคารวียร 

  2.2  การทําปาไม พบมากในประเทศฟนแลนด สวีเดน รัสเซีย นอรเวย ในบริเวณ

ปาสน ซึ่งเปนไมเน้ือออน นํามาผลิตเปนเยื่อกระดาษ 

  2.3  การทําเหมืองแร ยุโรปเปนทวีปท่ีมีแรเหล็กและถานหินอุดมสมบูรณ 

   1)  ถานหิน แหลงสําคัญอยูทางภาคเหนือของสหราชอาณาจักร ภาคกลางของ

เบลเยียม ลุมแมนํ้ารูหของเยอรมนี ภาคใตของโปแลนด ภาคเหนือของเช็ก สโลวัก ยูเครน  

ไซบีเรียของรัสเซีย 

   2)  เหล็ก แหลงสําคัญคือ แหลงคิรูนาและเยลีวารทางตอนเหนือของสวีเดน 

แหลงคริวอยร็อกในยูเครน แหลงลอเรนซทางตะวันออกเฉียงใตของฝรั่งเศส 

   3)  นํ้ามันดิบและกาซธรรมชาติ แหลงสําคัญของยุโรปอยูในบริเวณทะเลเหนือ 

และรอบ ๆทะเลสาบแคสเปยน 
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   4)  บอกไซต เมื่อนํามาถลุงแลวไดอะลูมิเนียม แหลงผลิตสําคัญอยูทางภาคใต

ของฝรั่งเศส ยูโกสลาเวีย ฮังการี เทือกเขาอูราลในรัสเซีย 

   5)  โพแทช ใชในอุตสาหกรรมปุยและสบู แหลงผลิตอยูในประเทศฝรั่งเศส 

เยอรมนี สเปน รัสเซีย 

 3. ดานพาณิชยกรรม เน่ืองจากยุโรปความเจริญกาวหนาทางอุตสาหกรรมและ

เทคโนโลยี ทําใหยุโรปมีการติดตอคาขายกับภูมิภาคอื่นและมีการตั้งกลุมทางเศรษฐกิจระหวาง

ประเทศ เชน สหภาพยุ โรป (EU-European Union) สมาคมการคาเสรีแหงยุ โรป  

(EFTA-European Free Trade Association) ตลาดการคาขายระหวางประเทศ ไดแก 

ประเทศตาง ๆ ที่อยูในยุโรปและประเทศอเมริกาเหนือ ดังน้ันจึงสงผลใหธุรกิจการคมนาคม

ขนสงมีบทบาทสําคัญ ซึ่งการคมนาคมขนสง แบงไดดังน้ี 

  3.1  ทางรถยนต มีทางหลวงเช่ือมระหวางเมือง เขตอุตสาหกรรมและประเทศตาง 

ๆ มีระยะทางยาวประมาณ 1 ใน 5 ของทางรถยนตของโลก 

  3.2  ทางรถไฟ ทวีปยุโรปมีทางรถไฟยาว 1 ใน 3 ของทางรถไฟในโลก ประเทศที่มี

ทางรถไฟยาวเมื่อเฉลี่ยตอเน้ือที่แลวมากที่สุด คือ เบลเยียม รองลงมาคือ สหราชอาณาจักร 

สวิตเซอรแลนด เมืองที่เปนศูนยกลางการคมนาคมทางรถไฟคือ ปารีส ลอนดอน เบอรลิน 

วอรซอ มอสโก 

  3.3  ทางอากาศ ในแตละประเทศตางก็มีสายการบินเปนของตนเอง เพื่อใชติดตอ

ระหวางเมืองภายในประเทศ ระหวางประเทศ และระหวางทวีป ศูนยกลางการบินสวนใหญเปน

เมืองหลวงของแตละประเทศ 

  3.4  ทางนํ้า แมนํ้าสําคัญที่ใชในการคมนาคมขนสงภายในประเทศและระหวาง

ประเทศ ไดแก แมนํ้าไรน แมนํ้าเซน แมนํ้าดานูบ แมนํ้าโวลกา แมนํ้าโอเดอร และมีการขุด

คลองเพื่อการคมนาคม เชน คลองคีล ในเยอรมนี เช่ือมระหวางทะเลบอลติกกับทะเลเหนือ 

คลองมีดีในฝรั่งเศสเช่ือมทะเลเมดิเตอรเรเนียนกับมหาสมุทรแอตแลนติก 

 จะเห็นไดวาการประกอบอาชีพของประชากรในทวีปยุโรปจะโดดเดนในดานพาณิชยก

รรม เน่ืองจากมีการติดตอสื่อสารคมนาคมกับตางประเทศเปนจํานวนมาก สําหรับอาชีพที่มี

ความคลายคลึงกับการประกอบอาชีพของประเทศไทย คือ อาชีพการการปลูกองุน การปลูก

มะนาว การเลี้ยงโคเน้ือและโคนม 
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 อาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ ของทวีปแอฟริกา 

 1. ดานการเกษตรกรรม ไดแก 

  1.1 อาชีพเพาะปลูก ทวีปแอฟริกา มีพื้นที่สวนใหญเปนทะเลทราย ดินขาดความ

อุดมสมบูรณจะสามารถใชประโยชน ในดานการเกษตรไดเฉพาะบริเวณที่ราบดินตะกอนปาก

แมนํ้าสายตางๆ ดังน้ันผลผลิตจึงไมเพียงพอที่จะเลี้ยงประชากรภายในทวีป เขตเกษตรกรรม 

ที่สําคัญคือ 

   1)  แหลงปลูกพืชเมืองรอนในเขตรอนช้ืน บริเวณลุมแมนํ้าคองโก ชายฝง

แอฟริกาตะวันออก แอฟริกาตะวันตก ปลูกโกโกมากที่สุด นอกจากน้ีมี ปาลมนํ้ามัน กาแฟ  

ถั่วลิสง ออย ยางพารา เผือก มัน 

   2)  ลุมแมนํ้าไนล เขตน้ีมีอากาศรอน แหงแลงสามารถปลูกฝาย ชา อินทผลัม 

ขาวฟาง 

   3)  เขตเมดิเตอรเรเนียน คือชายฝงบารบารี ตอนเหนือสุดของทวีป และตอนใต

สุดของทวีปปลูกสม องุน มะกอก ขาวสาลี 

   4)  เขตอบอุนช้ืน ดานตะวันออกเฉียงใตของทวีป ปลูกผลไม ขาวสาลี ขาวโพด 

  1.2 อาชีพเลี้ยงสัตวและลาสัตว สัตวเลี้ยงที่สําคัญในทวีปแอฟริกา มีดังน้ี 

   1)  โคเขายาว พันธุพื้นเมือง เลี้ยงทางภาคตะวันออกและภาคใตของทวีป  

เพื่อใชแรงงาน ใชเน้ือเปนอาหารและเปนเครื่องแสดงฐานะทางสังคม  

   2)  โคเน้ือ และโคนมพันธุตางประเทศ เลี้ยงในเขตอบอุนช้ืน    

   3)  แพะ แกะ เลี้ยงแบบเรรอนในเขตทะเลทราย     

   4)  อูฐ ใชเน้ือเปนอาหาร และใชเปนพาหนะในเขตทะเลทราย  

   5)  ลา ใชเปนพาหนะในเขตทุงหญากึ่งทะเลทราย 

  1.3 อาชีพลาสัตว โดยชาวพื้นเมืองเชน ปกมี และบุชแมน สินคาที่เปนที่สนใจของ

ชาวตางชาติคือ งาชาง นอแรด   

  2. ดานอุตสาหกรรม ประเทศที่มีความกาวหนาทางดานอุตสาหกรรมของทวีปน้ี คือ

สาธารณรัฐแอฟริกาใต อาชีพที่สําคัญคือการทําเหมืองแร แหลงผลิตแรธาตุท่ีสําคัญ ไดแก 

  1)  ถานหิน แหลงใหญที่สุด อยูในรัฐทรานสวาล และนาตาล ประเทศ สาธารณรัฐ

แอฟริกาใต  

  2)  นํ้ามันปโตรเลียม พบในแอฟริกาเหนือเขตทะเลทรายสะฮารา ประเทศลิเบีย 

แอลจีเรีย อียิปต ไนจีเรีย 
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  3)  กาซธรรมชาติ มีมากบริเวณที่ลุมของแอฟริกาเหนือ และ แอฟริกาตะวันตก 

แอลจีเรียมีปริมาณกาซธรรมชาติมากที่สุด แหงหน่ึงของโลก 

  4)  เพชร มีแหลงใหญอยูในประเทศสาธารณรัฐแอฟริกาใต นามิเบีย บอตสวานา 

ซิมบับเว โมซัมบิก 

  5)  ทองคํา ที่วิตวอเตอรสแรนด ในสาธารณรัฐแอฟริกาใต  

  6)  ทองแดง พบมากในประเทศซาอีร 

  3. ดานพาณิชยกรรม การคาขายในทวีปแอฟริกาใตมีตลาดคูคาที่สําคัญคือ กลุม

ตลาดรวมยุโรป กลุมโอเปค สหรัฐอเมริกา ญี่ปุน สินคาสงออกที่สําคัญคือ วัตถุดิบตาง ๆ เชน 

นํ้ามันดิบ กาซธรรมชาติ  

 จะเห็นไดวาการประกอบอาชีพของประชากรในทวีปแอฟริกามีความคลายคลึงกับการ

ประกอบอาชีพในประเทศไทย เชน อาชีพการปลูกยางพารา อาชีพการปลูกปาลมนํ้ามันและ

อาชีพการเลี้ยงโคเน้ือ เปนตน 

 

เรื่องที ่4  การพฒันากระบวนการจัดการงานอาชพีในชุมชน สังคม ประเทศ และภูมิภาค        

  5 ทวีป 

 

 การพัฒนากระบวนการจัดการงานอาชีพในชุมชน สังคม ประเทศ และภูมิภาค 5 ทวีป 

ไดแก ทวีปเอเซีย ทวีปออสเตรเลีย ทวีปอเมริกา ทวีปยุโรปและทวีปแอฟริกา มีกระบวนการ

จัดการงาน ดังน้ี 

 1.  การจัดการการผลิต  

  กระบวนการของการจัดการการผลิตมีขั้นตอนการดําเนินงานที่กําหนดไวกอนหลัง

อยางชัดเจน เพื่อใหผูดําเนินการสามารถปฏิบัติตามไดอยางถูกตอง ผูประกอบการจําเปนตองมี

ความเขาใจและสามารถจัดระบบการบริหารจัดการไดอยางมีประสิทธิภาพ เพราะเปนการ

กําหนดแนวทางการสื่อสาร การประกันคุณภาพ การประเมิน การควบคุม การติดตาม

ตรวจสอบ การดําเนินงาน การแกปญหา และใชเปนเครื่องมือในการสรางนวัตกรรม รวมถึงการ

พยากรณสิ่งที่จะเกิดขึ้นตอไปได 
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  โดยกระบวนการของการจัดการสามารถนําเสนอไดตามแผนภาพ ดังน้ี 

 

           
 จากแผนภาพขางตน ปจจัยนําเขา ไดแก  คน เงิน วัสดุ อุปกรณ และวิธีการ ถูกนําเขา

สูกระบวนการของการแปรรูปทรัพยากร ภายใตแนวทางของการจัดการ 5 ประการ  ไดแก การ

วางแผน การจัดองคการ การจัดคนเขาทํางาน การอํานวยการ และการควบคุม เมื่อผาน

กระบวนการแปรรูปแลว ผลลัพธที่ไดจะเปนปจจัยนําออก ไดแก สินคาตาง ๆ หรืออาจอยูในรูป

ของการบริการ 

 จากแผนภาพจึงอธิบายกระบวนการจัดการผลิตไดวา องคประกอบของการจัดการ

ผลิต ไดแก การวางแผน การจัดทําโครงการ การใชวัสดุอุปกรณ การใชแรงงาน การใชสถานที่ 

และการใชทุน โดยองคประกอบการจัดการผลิต มีรายละเอียดในแตละองคประกอบ ดังน้ี 

  1.1  การวางแผน การวางแผนเปนจุดเริ่มตนของการทํางานตามนโยบาย เพื่อให

บรรลุวัตถุประสงคโดยมีการกําหนดกิจกรรมไวอยางชัดเจนวา จะใหใครทําอะไร ที่ไหน เมื่อใด 

เพราะอะไร ดวยวิธีใด เมื่อพบปญหาและอุปสรรคที่คาดวาจะมีหรือจะเกิดข้ึน จะแกไขอยางไร 

 ความสําคัญของการวางแผน  

 การวางแผน เปนการกําหนดแนวทางวาจะทําอะไร เมื่อใด อยางไร โดยใชทรัพยากร

อะไรบางในการดําเนินการขององคกร ทําใหผูประกอบอาชีพเล็งเห็นถึงความชัดเจนที่จะ

ดําเนินงานไปสูความสําเร็จตามวัตถุประสงคที่ตองการ หากการดําเนินการใดปราศจากการ

วางแผนจะกอใหเกิดปญหาตาง ๆ ไดดังน้ี  
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 1) เกิดความสับสนวาจะตองทําอะไร ทําเมื่อใด ทําอยางไร  

 2) เกิดความเสี่ยงตอความสําเร็จ เพราะไมทราบแนวทางวาจะมีโอกาสสําเร็จตาม

วัตถุประสงคไดอยางไร  

 3) เกิดความสูญเสียในการใชทรัพยากรตาง ๆ ซึ่งมีการนํามาใชอยางไมเหมาะสม  

ไมกอใหเกิดประสิทธิภาพสูงสุดและทําใหเสียเวลา  

 4) เกิดการทํางานที่หลงทิศทาง เบี่ยงเบนออกจากวัตถุประสงคเดิม  

  5)  ไมสามารถติดตามความกาวหนาของงานและไมสามารถประเมินผลงานได 

  ประเภทของแผนงาน  

  การวางแผนสามารถแบงตามระยะเวลา แบงได 3 ระยะ ดังน้ี 

  1) แผนระยะสั้น โดยปกติมักจะมีระยะเวลาดําเนินการไมเกิน 1 ป เชน แผนงาน

ประจําป แผนงบประมาณ แผนงานเฉพาะกิจ เปนตน  

  2) แผนระยะกลาง เปนแผนงานที่มีระยะเวลาดําเนินการยาวนานกวา 1 ป สวน

ใหญจะมีระยะเวลา 3-5 ป เชน แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแหงชาติ แผนโครงการกอสราง

รถไฟฟา แผนการสรางเข่ือนเก็บกักนํ้า เปนตน     

  3) แผนระยะยาว เปนแผนงานที่มีระยะเวลาดําเนินการยาวนานกวา 5 ป ประมาณ 

5-10 ป เชน แผนรณรงคใหคนไทยรูหนังสือไทย 100 % แผนการพัฒนาทุกหมูบานปลอดฝุน 

แผนการขยายไฟฟาทั่วทุกหมูบาน เปนตน แผนระยะยาวสวนใหญจะเปนแผนการจัดบริการ

ของทางราชการ  

  ทั้งน้ีการวางแผนสามารถแบงตามขอบเขตของการวางแผน มี 5 ประเภท ไดแก  

  1) แผนแมบท เปนแผนหลักที่ครอบคลุมแผนระดับรองลงมาทั้งหมด โดยแผน

ระดับรองลงมาตองมีความสอดคลองกับแผนแมบท  

  2) แผนกลุมหนาที่หรือกลุมงาน เปนแผนกวาง ๆ ที่ครอบคลุมขอบเขตของกลุม

หนาที่ เชน แผนงานขาย แผนการเงิน แผนการตลาด แผนการผลิต เปนตน  

  3) โครงการ เปนแผนงานเฉพาะกิจที่เกี่ยวของกับสวนงานตาง ๆ ในหนวยงานใหญ 

ๆ ที่มีสวนงานมากกวาหน่ึงขึ้นไป เชน โครงการสงเสริมการขายในฤดูรอน โครงการจัดแสดง

สินคา โครงการจัดงานกาชาดประจําป เปนตน  

  4) แผนสรุป เปนแผนที่จัดทําขึ้นเพื่อสรุปรวมแผนกลุมหนาที่หรือโครงการตาง ๆ 

เขาดวยกันเปนหมวดหมู เชน แผนการศึกษา แผนสาธารณสุข แผนการเกษตร เปนตน  



16 

 

  5) แผนกิจกรรม เปนแผนที่แสดงกิจกรรมตาง ๆ ของแตละสวนงาน เปนแผนใน

ระดับแผนขององคกร มีรายละเอียดในการปฏิบัติงาน ซึ่งถือวาเปนแผนในระดับลางขององคกร  

  การวางแผนแบงตามลักษณะของการใช มี 2 ประเภท 

  1) แผนงานที่ใชประจํา เปนแผนที่ใชในการปฏิบัติงานที่มีการทําซ้ํา ๆ หรือใช

สําหรับการแกปญหาที่เกิดข้ึนเปนประจํา เชน ระเบียบวิธีปฏิบัติงาน กฎ เปนตน  

  2) แผนงานที่ใชครั้งเดียว เปนแผนที่กําหนดขึ้นเพื่อการปฏิบัติงานเฉพาะครั้งหรือ

ใชเพียงคร้ังเดียว เชน แผนเฉพาะกิจ โครงการ งบประมาณ เปนตน  

  การวางแผนแบงตามขอบขายของการใชแผน มี 2 ประเภท 

  1) แผนกลยุทธ เปนแผนที่มีขอบขายกวาง ครอบคลุมทุกสวนขององคกรเปนแผน

ระยะยาวที่กําหนดแนวทางของการใชทรัพยากรใหมีประสิทธิภาพสูงสุดภายใตสภาวะแวดลอม

ทั้งภายในและภายนอกที่เปลี่ยนแปลงไป 

  2) แผนกลวิธี เปนแผนที่มีขอบขายที่แคบ กําหนดเฉพาะรายละเอียดของการ

ปฏิบัติงานวาควรทําอยางไรเพื่อใหงานบรรลุผลสําเร็จอยางมีประสิทธิภาพสูงสุดเปนแผนที่มี

ระยะเวลาสั้น 1-5 ป  

  ลักษณะของแผนที่ดี ลักษณะของแผนท่ีดีควรประกอบดวยลักษณะดังตอไปน้ี  

  1) มีวัตถุประสงคหรือเปาหมายที่ชัดเจน เขาใจงาย วัตถุประสงคหรือเปาหมายตอง

ไมมากจนไมสามารถกําหนดแผนงานที่รัดกุมได  

  2) ตองครอบคลุมรายละเอียดอยางเพียงพอที่จะสามารถปฏิบัติใหสําเร็จตาม

วัตถุประสงคหรือเปาหมาย  

  3) มีความยืดหยุนสามารถปรับใชกับสถานการณที่เปลี่ยนแปลงไปได  

  4) มีระยะเวลาการดําเนินการที่แนนอน  

  5) มีการกําหนดบทบาทหนาที่ของผูปฏิบัติตามแผนชัดเจน  

  6) ผูที่เกี่ยวของกับแผนมีสวนรวมในการวางแผนชัดเจน  

  7) ใชขอมูลเปนพื้นฐานในการตัดสินใจทุกขั้นตอน  

  เทคนิคการวางแผนที่ดี  

1) กําหนดวัตถุประสงคหรือเปาหมายใหชัดเจน  

   วัตถุประสงค หมายถึง สิ่งที่ตองการใหเกิดขึ้นในอนาคต สวนเปาหมาย เปนสิ่งที่

ตองการใหเกิดข้ึนในอนาคตเชนกัน แตมีลักษณะเฉพาะเจาะจงมากกวาวัตถุประสงค และมีการ

ระบุเปนจํานวนตัวเลขที่ชัดเจน เชน ตองการสรางผลกําไรปละ 1,000,000 บาท อยางไรก็ตาม
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การกําหนดวัตถุประสงคและเปาหมายจะตองมีความสอดคลองกับกลยุทธและนโยบายของ

องคกรดวย  

  2) กําหนดกิจกรรมเปนแนวทางหรือรองรับการปฏิบัติงานใหเกิดความสําเร็จตาม

วัตถุประสงค  เปาหมาย ดังน้ี  

   - วิเคราะหกิจกรรมท่ีตองการ  

   - กําหนดผูรับผิดชอบแตละกิจกรรม  

   - กําหนดระยะเวลาดําเนินการของแตละกิจกรรม ตลอดจนความสัมพันธ

ระหวางกิจกรรม  

   - กําหนดงบประมาณของแตละกิจกรรม  

  3) วิเคราะหหรือตรวจสอบความเปนไปไดของแผนงานตาง ๆ วามีความเปนไปได

มากนอยเพียงใด อาจมีการปรับปรุงแผนใหมีความสมบูรณยิ่งข้ึน เปนการทบทวนแผนกอนที่จะ

นําไปปฏิบัติจริง เชน  

   -  กิจกรรมท่ีกําหนดขึ้นไมสอดคลองตอความสําเร็จตามวัตถุประสงค  

   -  กิจกรรมไมครบถวนที่จะทําใหสําเร็จตามวัตถุประสงค  

   -  ผูรับผิดชอบที่ระบุไวในแผนอาจไมเหมาะสมไมสามารถปฏิบัติงานตามแผน

ใหบรรลุผลได  

   -  ระยะเวลาในแผนไมเหมาะสม  

   -  งบประมาณที่ต่ําเกินไปจนไมสามารถปฏิบัติตามแผนได หรืออาจสูงเกินไป

ทําใหสิ้นเปลืองคาใชจายในการดําเนินการ  

  4) การกําหนดรายละเอียดของแผน หลักการการพิจารณาตัดสินใจเลือกมี 4 

ขั้นตอน ดังน้ี  

   - กําหนดประเด็นปญหาใหชัดเจน  

   - กําหนดทางเลือกตาง ๆ ที่สามารถแกปญหานั้นไดหลาย ๆ ทางเลือก  

   - ประเมินขอดี ขอเสียของทางเลือกแตละทางเลือกวามีอยางไร  

   - ตัดสินใจเลือกทางเลือกที่ดีที่สุด ภายใตสภาวะแวดลอมภายในและภายนอก

องคกร 

  แผนที่ไดจัดทําขึ้น ควรมีการตรวจสอบขั้นตอนตาง ๆ วาครบถวนเพียงพอที่จะ

ดําเนินการไปสูความสําเร็จตามแผนไดหรือไม ตรวจสอบระยะเวลาวาสามารถดําเนินการใหแลว

เสร็จไดตามแผนไดหรือไม ตรวจสอบผูรับผิดชอบวามีความสามารถที่จะดําเนินการใหเสร็จตาม
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แผนไดหรือไม ตลอดจนการตรวจสอบงบประมาณที่ใชวาเพียงพอหรือเหมาะสมตอการ

ดําเนินการตามแผน การดําเนินงานตามแผนในระยะเวลาหน่ึง อาจจะพบขอบกพรอง ซึ่งจะ

ทราบไดก็ตอเมื่อมีการนําแผนสูการปฏิบัติ  เมื่อพบความบกรองจะตองมีการปรับปรุงแผนใหดี

ขึ้นตามสภาพการณที่เปลี่ยนไป 

  1.2 การจัดทําโครงการ  

   โครงการ เปนงานลักษณะหน่ึงที่นิยมนํามาใชในการดําเนินกิจกรรมอยางใด

อยางหน่ึง ลักษณะของงานโครงการเปนงานที่มีการกําหนดเวลาแลวเสร็จที่แนนอน มีการ

ประเมินผลความสําเร็จเมื่อสิ้นสุดโครงการ  

 ความหมายของโครงการ  

 โครงการ หมายถึง งานที่มีการดําเนินการในขอบเขตที่จํากัด โดยมุงหวังความสําเร็จ

ของงานเปนสําคัญ  

 จากความหมายขางตน มีสาระสําคัญ ดังน้ี  

 1.  เปนงานท่ีมีขอบเขตจํากัด ไดแก  

  1.1 ปริมาณงานที่จํากัด งานโครงการจะเปนงานที่มีเน้ืองานจํากัด เชน โครงการ

จัดงานฉลองปใหม โครงการกอสรางสะพาน โครงการรณรงคงดสูบบุหรี่ในที่สาธารณะ เปนตน  

  1.2 มีเวลาที่จํากัด โครงการจะมีการจํากัดเวลาการดําเนินการ เพื่อใหเห็น

ความสําเร็จในเวลาที่แนนอน เชน 1 สัปดาห 1 เดือน 1 ป เปนตน  

 2. เปนงานท่ีตองการเห็นความสําเร็จที่ชัดเจน โดยจะมีการประเมินผลงานเมื่อสิ้นสุด

โครงการเพื่อวัดผลงานวามีความสําเร็จมากนอยเพียงใด 

 ความสําคัญของโครงการ  

 การดําเนินงานโครงการตองมีการควบคุมระยะเวลาใหแลวเสร็จตามระยะเวลา         

ที่กําหนด เพื่อควบคุมตนทุนคาใชจายและผลกระทบตาง ๆ ที่อาจเกิดขึ้นได  

 ลักษณะของงานโครงการ  

 1. งานโครงการเปนงานที่มีกําหนดระยะเวลาที่แนนอน มีระยะเวลาเริ่มตนและ

ระยะเวลาสิ้นสุดซึ่งแตกตางจากการดําเนินการประจํา  

 2. งานโครงการมีการบริหารแยกออกจากงานประจํา ไดแก งานโครงการพิเศษ ซึ่งจะ

มีงบประมาณของโครงการโดยตรง มีการจัดสรรทรัพยากรเพื่อใชในโครงการโดยตรง  

 3. งานโครงการจะมีผูบริหารโครงการรับผิดชอบงานโครงการโดยตรง เพื่อใหการ

ดําเนินงานโครงการมีความเดนชัด  
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 4. งานโครงการมีการประเมินผลงานทั้งโครงการเมื่อสิ้นสุดโครงการ โดยจะ

ประเมินผลการดําเนินงานท่ีไดรับวา เปนไปตามวัตถุประสงคของโครงการหรือไม และมีรายรับ

รายจายเปนอยางไร  

 เทคนิคการบริหารงานโครงการ  

 1. เทคนิคการดําเนินงานโครงการ การดําเนินงานโครงการมีลักษณะคลายการจัดการ

องคกรโดยเริ่มจากการกําหนดวัตถุประสงคของโครงการใหชัดเจนวาตองการทําอะไร  

จากวัตถุประสงคจะนํามาวางแผนของโครงการ ดังน้ี 

 

 
 

 การวางแผนงานของโครงการมีลักษณะเหมือนการวางแผนการดําเนินงานโดยทั่วไปวา

จะใหใครทําอะไร ที่ไหน และอยางไร ซึ่งเปนการกําหนดกิจกรรมที่ทําและกําหนดการใช

ทรัพยากรตาง ๆ ทั้งคน เงิน วัสดุอุปกรณ และวิธีการ ทรัพยากรเหลาน้ีจะถูกตีมูลคามาเปน

งบประมาณที่ใช หรือแผนงานโครงการไดรับการอนุมัติใหดําเนินการแลว จะมีการจัดโครงสราง

องคกร จัดบุคลากรเขาทํางาน มีการอํานวยการและการควบคุมงานเชนเดียวกับการจัดองคกร 

 2. เทคนิคการจัดการทรัพยากรในงานโครงการ  

  2.1 เทคนิคการจัดการบุคลากร ควรจัดหาบุคคลที่มีความรู  ความสามารถ                  

ที่เหมาะสมเขาทํางานในโครงการ โดยไมตองมีกระบวนการพัฒนาบุคลากรกอนเขาทํางาน 

ตลอดจนในระหวางการดําเนินงาน 

  2.2 เทคนิคการจัดหาวัสดุอุปกรณและเครื่องจักร ควรจัดหาเทาที่จะตองใชในงาน

โครงการเทานั้น ไมจําเปนตองมีวัสดุคงเหลือเหมือนการดําเนินงานประจํา เพราะหากมีสินคา

คงเหลืออาจไมมีประโยชนที่จะใชไดตอไป  

วัตถุประสงคของโครงการ 

แผนงานโครงการ 
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  2.3 เทคนิคการจัดสรรการเงิน จะเนนการใชเงินทุนหมุนเวียนเปนหลัก การลงทุนใน

สินทรัพยถาวรควรจะใหมีนอยที่สุดเทาที่จําเปน  

 

 3. เทคนิคการบริหารเวลาในงานโครงการ  

 เวลาในการดําเนินงานโครงการเปนสิ่งสําคัญ หากโครงการลาชาออกไปจากแผนงาน

จะมีผลตอคาใชจายที่สูงขึ้น การดําเนินงานโครงการจึงตองมีการควบคุมเรื่องเวลาเพื่อใหงาน

เสร็จสิ้นตามแผนงาน 

  1.3 การใชวัสดุอุปกรณ  

   เครื่องมือ หมายถึง สิ่งตาง ๆ ท่ีมนุษยคิดคนขึ้นหรือประดิษฐขึ้นมาใชเพื่อความ

สะดวก รวดเร็ว ประหยัดเวลาและแรงงาน  

   วัสดุ หมายถึง สิ่งที่ใชแลวสิ้นเปลืองและหมดไป เชน เน้ือสัตว สารใหสี เกลือ 

ขาว กระเทียม พริกขี้หนู  

   อุปกรณ หมายถึง สิ่งที่ใชแลวยังคงเหลือ สามารถนํากลับใชไดอีก เชน เครื่อง

บดเน้ือ อุปกรณเครื่องครัวตาง ๆ ไดแก มีด เขียง ถาด กะละมัง หมอ เตา ฯลฯ 

  1.4  การใชแรงงาน  

   แรงงาน หมายถึง บุคคลที่ผูประกอบการจางมาใหปฏิบัติงานตามความ

เหมาะสมของงานและความสามารถของแตละบุคคล ทั้งน้ี นายจางจะตองจายเงินเดือน คาจาง คา

คอมมิชช่ัน และสวัสดิการอื่น ๆ ใหแกพนักงานอยางเหมาะสม  

   แรงงานนับเปนทรัพยากรที่สําคัญท่ีสุด เพราะเปนการใชความสามรถของมนุษย

มาใชในการผลิต บริการ โดยไดผลตอบแทนของแรงงาน คือ คาจาง ซึ่งจะไดมากหรือนอยข้ึนอยู

กับความสามารถและชนิดของงานน้ัน ๆ  

 ประเภทของแรงงาน  

 สามารถแยกประเภทของแรงงาน ไดดังน้ี  

 1. แรงงานประเภทปญญาชน ไดแก ผูที่จบการศึกษาในระดับอุดมศึกษา มีความรูและ

มีสติปญญาดีแตไมคอยมีฝมือใน 

 2. แรงงานไรฝมือ แรงงานประเภทน้ีไมคอยมีปญหานักในอาชีพเกษตรกรรมแตกําลังมี

ปญหาในดานอุตสาหกรรม ที่ตลาดแรงงานไมตองการเทาที่ควร  

 3. แรงงานประเภทฝมือ แรงงานประเภทน้ีตองผานการฝกอบรมหรือมีประสบการณ

ทํางานมากพอสมควร เชน ชางยนต ชางไม ชางปูน ชางไฟฟา เปนตน  
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 4. แรงงานที่ใชความรูความชํานาญพิเศษ แรงงานประเภทน้ีจะตองฝกอบรมมาเปน

ระยะเวลานาน จัดเปนแรงงานที่ยังขาดแคลน โดยปจจุบันรัฐบาลไดผลิตแรงงานประเภทน้ีมาก

ขึ้น เพื่อใหเพียงพอกับความตองการของตลาดแรงงาน  

 ตลาดแรงงาน  

 ตลาดแรงงานในประเทศ แบงไดเปน 4 ภาคสวน ดังน้ี  

 1. ตลาดแรงงานภาครัฐ ไดแก แรงงานภาครัฐและรัฐวิสาหกิจ เชน กระทรวงตาง ๆ 

การไฟฟาสวนภูมิภาค องคการโทรศัพทแหงประเทศไทย เปนตน  

 2. ตลาดแรงงานภาคอุตสาหกรรม ไดแก แรงงานในเมืองที่ประกอบธุรกิจ การผลิต 

การแปรรูปการผลิต เชน สถานประกอบการ โรงงานตาง ๆ ธุรกิจกอสราง เปนตน  

 3. ตลาดแรงงานภาคเกษตรกรรม ไดแก แรงงานในชนบทที่มีอาชีพทําไร ทํานา  

ทําสวน และกิจการอื่น ๆ ที่เกี่ยวกับการเกษตร จัดเปนแรงงานที่ทํางานไมสม่ําเสมอ อาจมีการ

วางงานตามฤดูกาล หรือมีการทํางานต่ํากวาระดับที่ควรจะเปน  

 4. ตลาดแรงงานภาคพณิชยกรรม ไดแก แรงงานที่ประกอบการคา หรือการบริการ 

เชน การคาขายปลีก-สง การโรงแรม ภัตตาคาร การธนาคาร ธุรกิจทองเที่ยว ธุรกิจสงออก  

เปนตน  

  1.5 การใชสถานที่  

   สถานที่ หมายถึง อาคาร บริเวณที่ประกอบอาชีพ ธุรกิจ ของผูประกอบการ 

  1.6 การใชทุน  

   ทุน หมายถึง เงินทุนสวนตัวของเจาของ หรือ เงินจากหุนสวนธุรกิจที่ตกลง

ปลงใจจะมาสรางธุรกิจรวมกัน กอนเริ่มตนทําธุรกิจ นอกจากน้ันแลวทุนยังหมายถึง ปจจัยใน

การผลิตที่ใชในการสรางสินคาหรือบริการอื่น ๆ ที่มนุษยเปนผูผลิตและไมเกิดขึ้นเองตาม

ธรรมชาติ  

 

 2. การจัดการการตลาด  

  การกําหนดทิศทางการตลาด เปนการศึกษาตลาดจากปจจัยภายนอกและภายใน

ทําใหผูประกอบการวางแผนการตลาดไดอยางมั่นใจและสามารถบอกรายละเอียดในการ

ดําเนินงานไดอยางชัดเจน  

  การวิจัยการตลาดและขอมูลการตลาด จะตองพิจารณาถึงพฤติกรรมผูบริโภค  

มีขั้นตอนในการวิจัย ดังน้ี  
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  1. การศึกษาโอกาสหรือการศึกษาตลาด ผูประกอบการจะตองศึกษาในเรื่องโอกาส

ทางการตลาดและการศึกษาสถานการณทางการตลาด ประกอบดวย 

   1) การศึกษาจุดแข็ง เปนการศึกษาถึงขอดีหรือจุดแข็งของสินคาหรือบริการ  

   2) การศึกษาจุดออน เปนการศึกษาขอเสียหรือปญหาที่เกิดจากองคประกอบ

ทางการตลาด  

   3) การศึกษาโอกาส เปนการศึกษาขอไดเปรียบหรือสิ่งที่เอื้ออํานวยใหแกกิจการ  

   4) การศึกษาอุปสรรค เปนการศึกษาปญหา อุปสรรคท่ีจะเกิดขึ้น  

  2. การกําหนดวัตถุประสงคทางการตลาด  

  3. การเลือกตลาดเปาหมาย  

  4. การศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค  

  5. การศึกษาสวนประสมทางการตลาด ไดแก ดานผลิตภัณฑ ดานการสงเสริม

การตลาด ดานการจัดจําหนาย ดานราคา  

 

  การหาความตองการของตลาด  

  ความจําเปนและความตองการ  

  ความจําเปน หมายถึง ความตองการขั้นพื้นฐาน เปนตัวผลักดันใหเกิดพฤติกรรม

เพื่อสนองความตองการน้ัน  

  ความตองการ หมายถึง ความตองการอยากได อยากมี อยากเปน แตไมมีก็ไม

เดือดรอนแกชีวิต เปนการแสดงออกหรือพฤติกรรมที่ตองการสนองความตองการขั้นพื้นฐาน  

ซึ่งหลอหลอมจากสภาพแวดลอมและบุคลิกสวนตัว  

  การตลาด หมายถึง กระบวนการวางแผนและการปฏิบัติตามแนวคิด การกําหนด

ราคา การสงเสริมการตลาด และการจัดจําหนายสินคาและบริการ เพื่อสรางใหเกิดการ

แลกเปลี่ยนท่ีทําใหผูบริโภคไดรับความสุข ความพอใจ และบรรลุวัตถุประสงคของธุรกิจ 

  จุดสําคัญของการตลาด  

  1. ทําใหเกิดการเปลี่ยนแปลงที่ทําใหผูบริโภคไดรับความพึงพอใจ  

  2. เปนการแลกเปลี่ยนความคิด สินคาและบริการ  

  ความสําคัญของการตลาด ถือเปนเครื่องมือที่ชวยสรางยอดขาย กอใหเกิดรายได

และสรางกําไรใหกับธุรกิจ ในระบบเศรษฐกิจของประเทศจําเปนตองใชการตลาดเพื่อการ



23 

 

พัฒนาทั้งในดานเศรษฐกิจ สังคม และการคาทั้งภายในประเทศและระหวางประเทศ รวมทั้ง

การตลาดโลก ความสําคัญของการตลาด มีดังน้ี 

  ความสําคัญตอบุคคล  

  1. สรางอาชีพ  

  2. อํานวยความสะดวกใหลูกคา  

  ความสําคัญตอองคกรธุรกิจ  

  1. สรางรายไดใหองคกร  

  2. กอใหเกิดธุรกิจใหมเพิ่มมากขึ้น  

  ความสําคัญตอเศรษฐกิจและสังคม  

  1. สรางรายไดใหประเทศ  

  หนาที่ทางการตลาด  

  1. หนาที่ที่จะทําใหมีการโอนกรรมสิทธิ์ของสินคาจากผูขายไปสูผูซื้อ  

   1.1 การซื้อ  

     - หาความตองการซื้อ  

     - การเลือกแหลงซื้อ  

     - การพิจารณาความเหมาะสมของสินคา  

   1.2  การขาย เปนการสรางอุปสงค กลาวคือ เปนการเสนอสินคาหรือบริการ  

ในปริมาณที่ผูบริโภคตองการ 

  2. หนาที่เกี่ยวกับการจัดสงสินคา  

   2.1  การขนสง กําหนด เลือกวิธีการขนสงที่ตนทุนต่ํา รวดเร็วและเหมาะสมกับ

สินคา  

   2.2  การจัดเก็บสินคา  

  3. หนาที่อํานวยความสะดวกตาง ๆ  

   3.1 การเงิน  

   3.2  การลดความเสี่ยง  

   3.3  สารสนเทศทางการตลาด  

   3.4  การจัดมาตรฐานและแบงเกรดของสินคา  
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  4. สารสนเทศทางการตลาดและการวิจัยตลาด  

   - การเก็บรวบรวมขอมูลทางการตลาดมาใชในการวิเคราะหและวิจัยเพื่อกําหนด

วิธีการดําเนินธุรกิจตอไปใหมีความเหมาะสม 

  5. การเก็บรักษา  

   - เก็บรักษาสินคาใหพอเพียงกับความตองการของลูกคา และไมนานเกินไปจน

ลาสมัย 

  6. การจัดมาตรฐานและคุณภาพของสินคา  

   - ไดมาตรฐานตรงกับความตองการของลูกคา  

  7. การเงิน  

   - การบริหารเงินใหอยูในงบที่ประมาณไว  

  8. การรับภาระเสี่ยงภัย  

   - การหาสาเหตุและหาทางปองกันปญหาที่อาจเกิดขึ้นในการดําเนินธุรกิจ 

 3. การขนสง  

  การขนสง หมายถึง การเคลื่อนยายบุคคล  สิ่งมีชีวิตหรือสิ่งของจากที่หน่ึงไปอีกที่

หน่ึง  โดยอาศัยอุปกรณในการขนสงตามความตองการและเกิดอรรถประโยชน  สามารถ

จําแนกการขนสงได 5 ประเภท ดังน้ี  

  1. การขนสงทางน้ํา คือ การขนสงทางนํ้า เปนวิธีการขนสงเกาแกที่มีมาตั้งสมัย

โบราณ โดยการใชแมนํ้าลําคลองเปนเสนทางลําเลียงสินคา รวมถึงการขนสงทางทะเล ซึ่งสวน

ใหญใชสําหรับขนสงสินคาระหวางประเทศ การขนสงประเภทน้ีเหมาะกับการใชขนสงสินคาที่มี

ขนาดใหญ เชน ทราย แร ขาวเปลือก 

   การขนสงทางน้ํามีสวนประกอบ  ดังน้ี 

   1.1 ผูประกอบการขนสงทางน้ํา  

   1.2  อุปกรณการขนสง คือ เรือ ไดแก เรือโดยสาร เรือสินคาและเรือเฉพาะกิจ 

เชน เรือลากจูง เรือประมง  

   1.3 ทาเรือ  

   1.4 เสนทางเดินเรือ สามารถแบงไดเปน 3 ประเภท คือ  

     1) เสนทางเดินเรือภายในประเทศ  

     2) เสนทางเดินเรือชายฝงทะเล  

     3) เสนทางเดินเรือระหวางประเทศ ขอดี ขอเสียของการขนสงทางนํ้า มีดังน้ี  
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   ขอดี  

   1) อัตราคาขนสงถูกกวาเมื่อเทียบกับการขนสงทางอื่น  

   2) ขนสงไดปริมาณมาก  

   3) มีความปลอดภัย  

   4)  สามารถสงไดระยะไกล ๆ  

   ขอเสีย  

   1)  มีความลาชาในการขนสงมาก  

   2)  ในฤดูนํ้าลดหรือฤดูรอน นํ้าอาจมีนอย ซึ่งเปนอุปสรรคตอการขนสง เพราะ

เรือเกยตื้นได  

   3)  ไมสามารถกําหนดเวลาที่แนนอนในการขนสงไดเพราะการขนสงทางนํ้า

เกี่ยวของกับภูมิอากาศ และภูมิประเทศ  

  2. การขนสงทางบก จําแนกเปน 2 ประเภท ไดแก  

   2.1 การขนสงทางรถไฟ เปนเสนทางการลําเลียงที่สําคัญที่สุดของประเทศไทย 

มี 3 ประเภท 

     2.1.1 รถปด คือ รถไฟที่ปดทุกดาน เหมาะสําหรับการขนสงสินคาที่จะ

เสียหายไดงาย 

     2.1.2 รถเปด คือ รถไฟที่ไมมีหลังคา เหมาะสําหรับการขนสงสินคาที่ไมเกิด

การเสียหายเมื่อโดนแดด โดนฝน  

     2.1.3 รถเฉพาะกิจ คือ รถไฟที่ออกแบบสําหรับใช เฉพาะงาน เชน 

รถบรรทุกน้ํามัน รถบรรทุกปูนซีเมนต รถบรรทุกน้ํามัน เปนตน  

    ขอดี  

    1) ประหยัด ขนสงสินคาไดจํานวนมากหลายชนิด  

    2) รวดเร็ว สามารถขนสงสินคาไดทันตามกําหนดเวลาที่ตองการ  

    3) สะดวก เพราะมีตูหลายชนิดใหเลือกเพื่อความเหมาะสมกับสินคา  

    4) ปลอดภัยสูง เมื่อเทียบกับเสนทางอื่น  

    5) ขนสงไดทุกสภาพดินฟาอากาศ  

    ขอเสีย  

    1) ไมสามารถขนสงสินคาใหถึงที่ตองการขนถายได  

    2) ความยืดหยุนมีนอย เพราะมีเสนทางตายตัว  
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    3) มีความคลองตัวนอยกวาการขนสงแบบอื่น เพราะมีกฎระเบียบมาก  

    4) ไมเหมาะสมกับผูสงสินคารายยอย ปริมาณนอย  

   2.2 การขนสงทางรถยนตหรือรถบรรทุก ถือวาเปนหัวใจของการขนสงทางบก มี

สวน ประกอบ 3 สวน ดังน้ี 

     1) ผูประกอบการ 

     2) อุปกรณในการขนสง 

     3) ถนนหรือเสนทางเดินรถ 

     ขอดี  

     1) บริการไดถึงที่โดยไมตองมีการขนถาย  

     2) ขนสงสินคาไดตลอดเวลาตามความตองการของลูกคา  

     3) สะดวก รวดเร็ว  

     4) เหมาะกับการขนสงระยะสั้นและระยะกลาง  

     5) เปนตัวเช่ือมในการขนสงแบบอื่นที่ไมสามารถไปถึงจุดหมาย ไดโดยตรง  

     ขอเสีย  

     1) คาขนสงสูงเมื่อเทียบกับการขนสงทางรถไฟ  

     2) มีความปลอดภัยต่ํา เกิดอุบัติเหตุบอย  

     3) ขนสงสินคาไดปริมาณและขนาดจํากัด  

     4) กําหนดเวลาแนนอนไมได ขึ้นอยูกับสภาพการจราจรและดินฟาอากาศ  

  3. การขนสงทางอากาศ การขนสงทางอากาศมีความสําคัญมากในปจจุบัน 

โดยเฉพาะการขนสงระหวางประเทศ เพราะสามารถทําการขนสงไดรวดเร็วกวาการขนสง

ประเภทอื่น ๆ สวนประกอบของการขนสงทางอากาศ มีดังน้ี 

   3.1 ผูประกอบการ ไดแก บริษัทการบิน ใหบริการขนสงทั้งผูโดยสารและสินคา

ทั้งภายในและระหวางประเทศ  

   3.2 อุปกรณในการขนสง ไดแก เครื่องบิน แบงเปน 3 ประเภท คือ 

     1) เครื่องบินโดยสาร ใหบริการขนสงผูโดยสาร 

     2) เครื่องบินบรรทุกสินคา ใหบริการขนสงเฉพาะสินคา 

     3) เครื่องบินแบบผสม ใหบริการทั้งผูโดยสารและสินคาภายในลําเดียวกัน  

   3.3 เสนทางบิน คือ เสนทางที่กําหนดจากแหงหน่ึงไปยังอีกแหงหน่ึง มี 2 

ลักษณะ คือ   
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     1) เสนทางในอากาศ 

     2) เสนทางบนพื้นดิน  

   3.4 สถานีในการขนสงหรือทาอากาศยาน เปนบริเวณที่ใชสําหรับการขึ้นลงของ

เครื่องบิน ประกอบดวย อาคารสถานี ทางวิ่งและทางขับและลานจอด  

   ขอดี  

   1) สะดวก รวดเร็วท่ีสุด  

   2) สามารถขนสงกระจายไปทั่วถึงไดอยางกวางขวางทั้งใน ประเทศและระหวาง

ประเทศ  

   3) สามารถขนสงไปในทองถ่ินที่การขนสงประเภทอื่นไปไมถึงหรือไปยากลําบาก  

   4) เหมาะกับการขนสงระยะไกล ๆ  

   5) เหมาะกับการขนสงสินคาที่เสียงาย จําเปนตองถึงปลายทางรวดเร็ว  

   6) ขนสงไดหลายเท่ียวในแตละวัน เพราะเครื่องบินขึ้นลงไดรวดเร็ว  

   ขอเสีย  

   1) คาใชจายในการขนสงสูงกวาประเภทอื่น  

   2) จํากัดขนาดและนํ้าหนักของสินคาที่บรรทุกจะมีขนาดใหญและนํ้าหนักมาก

ไมได  

   3) บริการขนสงไดเฉพาะเมืองที่มีทาอากาศยานเทานั้น  

   4) การขนสงขึ้นอยูกับสภาพภูมิอากาศ  

   5) การลงทุนและคาใชจายในการบํารุงรักษาอุปกรณสูง  

   6) มีความเสี่ยงภัยอันตรายสูง  

  4. การขนสงทางทอ เปนการขนสงสิ่งของประเภทของเหลวและกาซผานสายทอ 

เชน นํ้าประปา นํ้ามัน กาซธรรมชาติ เปนตน ซึ่งการขนสงทางทอจะแตกตางกับการขนสง

ประเภทอื่น คือ อุปกรณที่ใชในการขนสงไมตองเคลื่อนที่ โดยเสนทางขนสงทางทออาจจะอยู

บนดิน ใตดินหรือใตนํ้า ขึ้นอยูกับสภาพภูมิอากาศ ประเทศแรกที่ใชระบบการขนสงทางทอ คือ 

ประเทศสหรัฐอเมริกา ใชสําหรับขนสงสินคาประเภทเช้ือเพลิง ปจจุบันประเทศไทยใชระบบ

การขนสงทางทอสําหรับสินคาประเภทนํ้ามันเช้ือเพลิงและกาซธรรมชาติ  
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   สวนประกอบของการขนสงทางทอ  

   1) ผูประกอบการ ซึ่งผูประกอบการที่สําคัญ ไดแก การปโตรเลียมแหงประเทศ

ไทย (ปตท.)  

   2) อุปกรณในการขนสง ไดแก ทอ หรือสายทอ แบงเปน – ทอหลัก – ทอยอย  

   3) สถานีในการขนสง ไดแก สถานีตนทาง สถานีปลายทาง สถานีแยก สถานีสูบดัน  

   ขอดี  

   1) ประหยัดตนทุน เวลาในการขนยายสินคา  

   2) สามารถขนสงไดทุกสภาพภูมิอากาศ  

   3) สามารถขนสงไดไมจํากัดเวลาและปริมาณ  

   4) มีความปลอดภัยสูงจากการสูญหายหรือลักขโมย  

   5) กําหนดเวลาการขนสงไดแนนอนชัดเจน  

   6) ประหยัดคาแรง เพราะใชกําลังคนนอย  

   ขอเสีย  

   1) ใชขนสงไดเฉพาะสินคาที่เปนของเหลวหรือกาซเทาน้ัน  

   2) คาใชจายในการลงทุนคร้ังแรกสูง  

   3) ตรวจสอบหาจุดบกพรองทําไดยาก  

   4) ทอหลักที่ใชขนสงเมื่อวางแลวเคลื่อนยายเปลี่ยนเสนทางไมได  

   5) ไมเหมาะกับการขนสงในภูมิประเทศท่ีมีแผนดินไหวบอย  

 5. การขนสงระบบคอนเทรนเนอร การขนสงระบบคอนเทรนเนอร เปนการ

พัฒนาการขนสงอีกขั้นหน่ึง โดยการบรรจุสินคาที่จะขนสงลงในตูหรือกลองเหล็กขนาดใหญ  

ที่เรียกวา คอนเทรนเนอร แลวทําการขนสงโดยรถบรรทุก รถไฟ หรือเครื่องบิน ไปยังจุดหมาย

ปลายทางโดยไมมีการขนถายสินคา ออกจากตูระหวางทําการขนสงเที่ยวน้ัน ชนิดของตูคอน

เทรนเนอร ซึ่งสามารถแบงได 3 ชนิด คือ  

  5.1  ตูแหงหรือตูสินคาทั่วไป  

  5.2  ตูควบคุมอุณหภูมิ แบงไดดังน้ี 

    - ตูหองเย็น จะมีเครื่องทําความเย็นในตู ภายในระบุฉนวนทุกดาน  

เพื่อปองกันความรอนจากภายนอกเขาสูดานใน นิยมเก็บผักสด ผลไม 

    -  ตูฉนวน ภายในจะบุฉนวนดวยโฟมทุกดานเพื่อปองกันความรอนแผเขาตู นิยม

บรรทุกผัก 
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    - ตูระบายอากาศ เหมือนกับตูเย็นแตมีพัดลมแทนเครื่องทําความเย็น พัดลม

จะดูดกาซอีเทอรลีนท่ีระเหยออกจากตัวสินคา  

  5.3  ตูพิเศษ แบงไดดังน้ี 

    -  ตูแท็งกเกอรหรือตูบรรจุของเหลว  

    -  ตูเปดหลังคา 

    -  ตูแพลตฟอรม 

    -  ตูเปดขาง 

    -  ตูบรรทุกรถยนต 

    -  ตูบรรทุกหนังเค็ม 

    -  ตูสูงหรือจัมโบ 

    ประโยชนของระบบตูคอนเทรนเนอร  

    1)  ทําใหขนถายสินคาไดรวดเร็ว  

    2)  ลดความเสียหายของสินคาที่ขนสงและปองกันการถูกโจรกรรมได  

    3)  ประหยัดคาใชจาย  

    4)  สามารถขนสงไดปริมาณมาก  

    5)  การสั่งจองเรือระวางเพื่อขนสงสินคาทําไดสะดวก  

    6)  ตรวจนับสินคาไดงาย  

 4. การขาย  

  ลักษณะทั่วไปของการขาย  

  หากวิเคราะหลักษณะทั่วไปของการขาย จะแบงออกได ดังนี้  

  1. การขายมีลักษณะเปนการติดตอสื่อสาร  

  2. การขายมีลักษณะของการจูงใจไมใชการบังคับ  

  3. การขายเปนงานท่ีชวยแกปญหา  

  4. การขายมีลักษณะของการใหความรู  

  5. การขายเปนการใหสิ่งตอบแทนแกทุกฝาย  

  ความสําคัญของการขาย  

  การขายมีความสําคัญ ดังน้ี  

  1. ชวยใหเกิดธุรกิจอุตสาหกรรมการผลิต ธุรกิจอุตสาหกรรมการผลิตจะกอใหเกิด

นวัตกรรมใหม ๆ รวมถึงการพัฒนาสินคาเพื่อตอบสนองความตองการของลูกคาอยางแทจริง  
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  2. ชวยใหธุรกิจบรรลุผลสําเร็จ คือ ไดยอดขาย ไดกําไร สามารถขยายกิจกรรมให

เจริญเติบโตตอไปได  

  3. ชวยใหเกิดการจางงาน ในภาวะที่อัตราการวางงานสูง เชน ปจจุบันงานดานการ

ขายมีบทบาทในการจางงานอยางตอเน่ือง ทําใหคนมีรายไดและความเปนอยูดีข้ึน  

  4. ชวยลดปญหาของสังคม โดยเฉพาะปญหาสังคมอื่น ๆ ที่เกิดจากปญหาการ

วางงาน เชน ปญหายาเสพติด ปญหาสุขภาพจิต เปนตน  

  หนาที่และคุณสมบัติของพนักงานขาย  

  หนาที่ของพนักงานขาย พนักงานขายมีหนาที่ท่ีตองปฏิบัติ ดังน้ี  

  1. พนักงานขายควรมีความรอบรูอยางดี 

   2. เปนตัวแทนของบริษัทในการพบปะกับลูกคา เพื่อรักษาความสัมพันธอันดี

ระหวางลูกคาและบริษัท  

  3. ปฏิบัติหนาที่ดวยความตั้งใจเพื่อเพิ่มพูนการขาย หาลูกคาใหม ๆ เพิ่มขึ้น รายงาน

ความเคลื่อนไหว และสถิติการขายใหบริษัททราบ  

  4. ปฏิบัติตนเปนพนักงานที่สมบูรณของบริษัท เชน ชวยเหลือเกี่ยวกับการทวงถาม

หน้ีสิน รายงานภาวการณแขงขันของตลาดตอบริษัท และเสนอความคิดเห็นที่เปนประโยชนตอ

บริษัท  

  5. ใหความรวมมือกับพนักงานทุกฝายของ 

  คุณสมบัติของพนักงานขายที่ดี พนักงานขายที่ดี ควรมีคุณสมบัติท่ีสําคัญ ดังน้ี  

  1. จะตองมีความตั้งใจ เอาใจใส มีความรับผิดชอบสูงตอหนาที่มากกวาเรื่องสวนตัว  

  2. จะตองมีมนุษยสัมพันธที่ดี  

  3. จะตองเปนผูที่มีความสามารถอานเดาใจลูกคาไดถูกตอง  

  4. จะตองมีความขยัน อดทน  

  5. จะตองควบคุมอารมณไดอยางดีในทุกสถานการณ   

  ประเภทของงานการขาย  

  งานการขายแบงออกได 4 ประเภท คือ  

  1. การขายโดยใชพนักงานขาย หมายถึง งานขายที่ใชพนักงานติดตอกับลูกคา

โดยตรงและพนักงานขายจะเปนผูทําหนาที่โนมนาวชักจูง กระตุนใหลูกคาเกิดการตัดสินใจซื้อ

สินคา  
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  2. การขายโดยไมใชพนักงานขาย หมายถึง การปฏิบัติการขายในปจจุบันที่

หลีกเลี่ยงการใชพนักงานขาย มาเปนการใชสื่อหรือเครื่องจักรทําหนาที่แทนพนักงานขาย 

เพราะสามารถทําใหเกิดการโนมนาวชักจูงและรับรูไดในวงกวาง ครอบคลุมพื้นที่ที่ตองการได 

แบงได 2 ลักษณะ ดังน้ี 

   2.1 การขายโดยใหลูกคาบริการตนเอง การขายแบบน้ีรานคาจะจัดวางสินคาบน

ช้ันในระดับสายตาเพื่อดึงดูดเมื่อลูกคาเดินเขามาในราน  

   2.2 การขายโดยใชเครื่องจักรอัตโนมัติ ตองอาศัยตูหยอดเหรียญและกดปุม 

เพื่อใหไดสินคาตามที่ตองการ สินคาที่จําหนายมักเปนสินคาที่ลูกคาใชบอยใชประจํา เชน บุหรี่ 

เครื่องด่ืม ขนมขบเคี้ยว ถุงยางอนามัย เปนตน  

  3. การขายทางไปรษณีย  

  ปจจุบันรานคาปลีกหลายแหงจะเปดแผนกขายปลีกตามคําสั่งซื้อทางไปรษณีย  

ซึ่งเปนแหลงระบายสินคาและเพิ่มปริมาณการขายไดดีวิธีหน่ึง การขายทางไปรษณียเปนการ

เสนอขายบริการเปนสวนใหญ การขายสินคาในลักษณะนี้มียอดขายที่สูงมาก เน่ืองจากขอบเขต

การขายไมจํากัด การโฆษณาสามารถเนนที่จุดเดนจึงทําใหมีโอกาสที่จะขายสินคาใหมากขึ้น 

และมีความสะดวกในการสั่งซื้อตามใบสั่งซื้อที่สงไปให  

  4. การขายทางโทรทัศน  

  เดิมทีธุรกิจการขายทางโทรทัศน ไมไดรับความสนใจเทาใดนักและยังถูกผูขายราย

ใหญมองวาเปนเพียงสื่อกลางในการขายสินคาไมมีระดับใหแกบุคคลที่อยูหางไกล ซึ่งไมใช

กลุมเปาหมายสําคัญซึ่งเปนผูที่อยูตามเมืองใหญ ความรูสึกเชนนี้เริ่มลดลง ผูคาปลีกทั่วไปตางก็

ทบทวนแผนการที่จะเปดธุรกิจเชนนี้ โดยผานเครือขายโฮมช็อปปงเน็ตเวิรก โดยลูกคาที่สนใจ

สามารถสั่งซื้อไดโดยไมตองเสียเวลามาเลือกซื้อดวยตนเอง เพียงแตชมรายการเสนอขายทาง

จอโทรทัศนก็สามารถสั่งซื้อโดยใชโทรศัพทได การชําระเงินสวนใหญจะชําระโดยใชเครดิตการด 

ซึ่งจัดวาเปนระบบการจัดจําหนายที่ตนทุนต่ํา ผูขายไมจําเปนตองเปดรานหรือโชวรูม  

ไมจําเปนตองตกแตงสถานที่ ไมตองมีรายจายที่เกี่ยวกับคาเชา คาใชจายในการสงเสริมการขาย 

คาโฆษณา การขายทางจอโทรทัศน ผูขายสามารถบอกรายละเอียดสรรพคุณ สีสัน รูปแบบ 

ความกวางยาวของสินคา ราคา อยางตรงไปตรงมา พรอมกับหมายเลขโทรศัพทที่จะติดตอ

เทากับผูขายไดทําการโฆษณาและทําการขายสินคาไปในเวลาเดียวกัน  
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 5. การกําหนดราคาขาย  

  ราคา คือ จํานวนเงินที่ผูซื้อจาย เพื่อแลกเปลี่ยนกับสินคาหรือบริการที่ผูซื้อเต็มใจ

ชวย ในดานผูขายราคา คือ มูลคาที่ผูขายกําหนดไวสําหรับสิ่งที่ตนเสนอขาย  

  พื้นฐานในการกําหนดราคาขึ้นอยูกับ  

  1. ตนทุน ตนทุนในการผลิตสินคา เชน วัตถุดิบ คาแรงงานในการผลิต ตนทุนทาง

การตลาด เชน คาโฆษณา คานายหนา  

  2. สภาพของตลาด  

  3. คูแขงขัน  

  4. กฎหมาย หรือพระราชบัญญัติ  

  5. สภาพทางเศรษฐกิจ  

  สาเหตุที่ทําใหราคาสินคาแตกตางกัน สินคาที่มีชนิด แบบ ขนาดเดียวกัน ราคา

แตกตางกันเน่ืองจาก  

  1) ปริมาณการซื้อ ถามีการซื้อมากราคาจะต่ํา ถาซื้อนอยราคาจะสูง  

  2) สภาพของผูซื้อ ถาผูคาสง ผูคาปลีกซื้อราคาจะต่ํา ถาผูบริโภคซื้อราคาจะสูง  

  3) สภาพภูมิศาสตร ถาระยะทางไกลราคาสูง เพราะตองเพิ่มคาใชจายในการขนสง  

  นโยบายและกลยุทธการตั้งราคา  

  1) แบบราคาเดียว เปนราคาสินคาที่กําหนดราคาเดียวกันไมวาจะซื้อจํานวนมาก

หรือนอย        ซื้อประจําหรือไมก็ขายในราคาเดียวกัน เชน ราคาสินคาตามหางสรรพสินคา  

  2) ราคาลอใจ เปนการตั้งราคาสินคาใหถูกหรือบางคร้ังอาจจะยอมขาดทุนเพื่อจูงใจ

ใหคนเขาราน โดยจะมีสินคาที่ต้ังราคาประเภทน้ีเพียงไมกี่รายการสวนมากเปนสินคาที่ลูกคาใช

ประจํา และรูจักโดยทั่วไป  

  3) การตั้งราคาตามหลักจิตวิทยา 

   - การตั้งราคาที่แสดงถึงช่ือเสียง หรือสัญลักษณของสินคา คือ การตั้งราคาใหสูง

เพื่อเปนการยกระดับคุณภาพของสินคา  

   - การตั้งราคาตามความเคยชินหรือตามประเพณีนิยม เชน ราคาที่ลูกคาเคยซื้อ

มากอน  

   - การตั้งราคาเลขคี่ เชน 29, 39, 49 และการตั้งราคาราคาเลขคู เชน 24, 32, 

50  

  4) การตั้งราคาระดับสูงและการตั้งราคาระดับต่ํา  
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   - การกําหนดราคาไวใหสูงในระยะเริ่มแรกเพื่อจะสามารถลดราคาไดในระยะหลัง 

กําไรสูง ทําใหสินคาดูมีคุณคา นิยมใชกับสินคาพวกแฟชั่น เชน เสื้อผา  

   - การตั้งราคาต่ําไวในระยะเริ่มแรกหรือการตั้งราคาแบบเจาะตลาด เพื่อเขาสู

ตลาด ไดงาย   ต้ังขายไดงาย สามารถขึ้นราคาในระยะหลังได ถาผูซื้อติดใจ ยอดขายสูง นิยมใช

กับสินคาเพื่อการบริโภค  

  5) สวนลด  

   - สวนลดปริมาณ คือ การลดราคาใหในกรณีที่ซื้อในปริมาณมากขึ้น  

   - สวนลดการคา เชน การคาสงจะลดราคาใหมากกวาการคาปลีก  

   - สวนลดเงินสด เปนการลดใหในกรณีที่จายเงินสดภายในเวลาที่กําหนด  

  6) การตั้งราคาตามภูมิศาสตร  

   - F.O.B. คือ ราคาที่รวมคาใชจายทั้งสิ้นจนสินคาไปอยูบนเรือ  

   - C&F คือ ราคาสินคาที่รวมคาใชจายทั้งสิ้น ณ สินคาอยูบนเรือและรวมถึงคา

ระวางขนสงสินคา  

   - C.I.F. คือ ราคาสินคาที่รวมคาใชจายทั้งสิ้นจนสินคาอยูบนเรือรวมคาระวาง

และคาประกันสินคา  

 6. การทําบัญชีรายรับ-รายจาย 

  บัญชีรายรับรายจาย คือ แบบบันทึกรายการรับ หรือจาย ที่เกิดขึ้นจริงโดยบัญชี

รายรับ-รายจาย จะมีสวนประกอบ ดังน้ี  

  1) ช่ือบัญชีรายรับ-รายจาย  

  2) วัน เดือน ป โดยระบุถึงวัน เดือน ป ท่ีไดรับมา หรือที่จายไป 

  3) รายการหรือรายละเอียดของการไดเงินมาหรือจายเงินไป 

  4) จํานวนเงินที่รับหรือจายจริง  

  5) ยอดรวมรายรับและรายจายทั้งหมด  

  6) ยอดเงินคงเหลือเมื่อรายรับสูงกวารายจาย  
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ตัวอยางการจดัทําบญัชีรายรับ-รายจาย 

ประจําเดอืน เมษายน 2559 

 

วัน เดอืน ป รายการ 
รายรับ รายจาย เงินคงเหลือ 

บาท สตางค บาท สตางค บาท สตางค 

1 เม.ย.59 รับเงินเดือน 15,000 - - - 15,000 - 

 จายคาเชาบาน - -  2,000 - 13,000 - 

 จายคาโทรศัพท - -  500 - 12,500 - 

2 เม.ย.59 จายคาบัตรเครดิต - -  1,000 - 11,500 - 

 จายคาอาหาร - -  300 - 11,200 - 

 มนตรีเอาเงินมาใชหน้ี 2,500 -  - - 13,700 - 

3 เม.ย.59 จายคาอาหาร - -  250 - 13,450 - 

4 เม.ย.59 จายคาอาหาร - -  150 - 13,300 - 

5 เม.ย.59 เจานายใหเงินโบนัส 3,000 -  - - 16,300 - 

6 เม.ย.59 ซื้อรองเทา - -  200 - 16,100 - 

7 เม.ย.59  จายคางวดรถยนต - -  5,000 - 11,100  

        

รวม 20,500 -  9,400 - 11,000 - 
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เรื่องที ่5   คุณธรรม จริยธรรมในการประกอบอาชพี 

 

         ประโยชนของคุณธรรม จริยธรรมในการพัฒนาอาชีพที่สามารถนําไปใชได คือ 

 คุณธรรม หมายถึง สภาพคุณงามความดี และจริยธรรม หมายถึง ธรรมที่เปนขอ

ประพฤติปฏิบัติศีลธรรม 

 คุณธรรม จริยธรรม หมายถึง การประพฤติปฏิบัติที่ดีที่ชอบทั้งกาย วาจาและใจ เปน

การประพฤติปฏิบัติเปนไปดวยความจริงใจ ไมแสแสรง เปนไปโดยธรรมชาติของแตละบุคคล 

ดังน้ัน คุณธรรม จริยธรรมในการประกอบอาชีพ นับวามีผลตอความมั่นคงของอาชีพ ผูขายกับผู

ซื้อจะตองมีคุณธรรม จริยธรรมตอกัน จึงจะคาขายรวมกันไดเปนเวลานาน 

          พฤติกรรมคุณธรรม จริยธรรม ที่ตองการในการประกอบอาชีพ ไดแก 

  1. ความรับผิดชอบ หมายถึง ความสํานึกในหนาที่ ไมทอกับงาน สามารถปฏิบัติงานได

สําเร็จ 

  2. การประหยัด หมายถึง การรูจักประมาณในการใชจาย 

 3. การอดออม หมายถึง การไมฟุมเฟอยในการใชจาย 

  4. ความสะอาด หมายถึง ไมสกปรก ไมมีตําหนิ 

  5. ความประณีต หมายถึง ละเอียดลออ เรียบรอยงดงาม 

 6. ความขยัน หมายถึง ทําการงานอยางแข็งขัน ไมปลอยปละละเลย 

  7. ความซื่อสัตย หมายถึง ประพฤติตรงและจริงใจ ไมคิดคด ทรยศ ไมคดโกงและไม

หลอกลวง 

          พฤติกรรมของผูประกอบธุรกิจพึงปฏิบัติตอคูแขงขันในเชิงธุรกิจ ไดแก 

  1. ไมกลั่นแกลงคูแขงขัน 

 2. ชวยกันสรางสรรคสิ่งที่ดีงามใหเกิดแกสังคม 

 3. ไมคนหาความลับของคูแขงขันในเชิงธุรกิจโดยใชวิธีการที่มิชอบ 

 4. พึงหลีกเลี่ยงการกระทําใด ๆ ที่จะบั่นทอนช่ือเสียงตอสินคาหรือบริการของคู

แขงขัน 

         พฤติกรรมของผูประกอบธุรกิจพึงปฏิบัติตอสังคมและสภาวะแวดลอม ไดแก 

  1. ละเวนการประกอบธุรกิจที่กอใหเกิดความเสื่อมเสียตอสังคมและสภาวะแวดลอม

ทั้งดานศีลธรรม ความเปนอยูและจิตใจ 

  2. ละเวนการประกอบธุรกิจที่ทําลายทรัพยากรธรรมชาติและสภาวะแวดลอม 
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  3. ใหความรวมมือทุกฝายชวยสรางสรรคสังคม เพื่อพัฒนาคุณภาพชีวิตใหแกสังคม 

  4. ใชทรัพยากรธรรมชาติอยางมีประสิทธิภาพที่สุด ไมทําลายทรัพยากรธรรมชาติ 

  5. พยายามหาวิธีสรางสิ่งทดแทนทรัพยากรธรรมชาติ นําสิ่งที่ใชแลวมาปรับปรุงใชอีก 

  6. พึงรักษาและปรับปรุงมาตรฐานในการประกอบการเพื่อขจัดอันตราย อันอาจสงผล

กระทบตอสภาวะแวดลอม 

  7. พึงประกอบธุรกิจ ผลิตสินคาหรือบริการที่เหมาะสมกับสภาวะแวดลอมและเปนสิ่ง

ที่มีประโยชนตอสังคมและมนุษยชาติ 

 

เรื่องที ่6  การอนุรกัษพลังงานและสิ่งแวดลอมในชุมชน สงัคม ประเทศ และภูมิภาค 5 ทวีป 

ไดแก ทวีปเอเชีย ทวีปออสเตรเลีย ทวีปอเมรกิา ทวีปยุโรป และทวีปแอฟริกา 

 

          ในการทํางานอาชีพในชุมชนสามารถอนุรักษพลังงาน โดยการใชพลังงานใหเกิด

ประสิทธิภาพสูงสุด  มีการพัฒนาและนําพลังงานจากแหลงใหม ๆ มาใชเพื่อทดแทน และมีการ

ปองกันการสูญเสียพลังงาน 

  วิธีการอนุรักษพลังงาน ไดแก 

   1. หาแหลงพลังงานทดแทน 

   2. การวิจัยและพัฒนาพลังงาน 

   3. การเผยแพรความรูสูสังคม 

   4. การประหยัดพลังงาน 

          ในการทํางานอาชีพในชุมชนสามารถอนุรักษสิ่งแวดลอม โดยการใชสิ่งแวดลอมอยาง

ชาญฉลาด ไมใหเกิดพิษภัยตอสังคม สวนรวม ดํารงไวซึ่งสภาพเดิมของสิ่งแวดลอมทาง

ธรรมชาติ และสิ่งแวดลอมที่มนุษยสรางขึ้น รวมท้ังหาทางกําจัดและปองกันมลพิษสิ่งแวดลอม 
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ใหผูเรียนตอบคําถามตอไปนี ้

1.  ใหผูเรียนยกตัวอยางการประกอบอาชีพในทวีปแอฟริกา วามีอาชีพใดที่คลายกับการ

ประกอบอาชีพในประเทศไทย 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

2.  ใหนักศึกษาระบุพฤติกรรมทางกาย วาจา ใจ ของผูประกอบอาชีพ ที่สามารถนําไปใชกับ

ลูกคาได 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 

 

แบบฝกหัด 
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3. ใหนักศึกษาระบุขอปฏิบัติเมื่อตองการจะลดกระแสไฟฟาในการใชเคร่ืองปรับอากาศ มี

อะไรบาง 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 
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บทท่ี  2 

ชองทางการพัฒนาอาชีพ 
 

เรื่องที ่1   ความจําเปนในการมองเหน็ชองทางเพื่อพฒันาอาชพี 

 

 การประกอบอาชีพ หรือประกอบธุรกิจหรือดําเนินการสิ่งใด ตองมีการสํารวจ

ขอเท็จจริง มีการวางแผน กําหนดเปาหมายที่ตองการ เขียนโครงการที่จะทําและปฏิบัติตาม 

รวมทั้งการระบุปญหา อุปสรรคที่อาจจะเกิดขึ้นไดพรอมแนวทางการแกไข องคประกอบ

ดังกลาวเปนองคประกอบชองการวางแผนดําเนินธุรกิจ 

 การวางแผน เปนการคิดไวลวงหนาวาจะทําอะไร มีจุดมุงหมายอะไร มีวิธีการอยางไร  

มีกระบวนการอยางไร มีเปาหมาย และแผนการดําเนินงาน ตั้งแตจุดเริ่มตนจนกระทั้งถึง

จุดสิ้นสุดอยางไร การดําเนินกิจกรรมตาง ๆ จะตองมีความสอดคลองกันกับทรัพยากร และ

งบประมาณที่มีอยู เพื่อใหมีความเปนไดมากที่สุด ดังน้ัน การวางแผนจึงมีความสําคัญตอการ

ประกอบอาชีพดังน้ีคือ  

 1. ชวยทําใหการดําเนินงานบรรลุผลสําเร็จตามเปาหมาย 

 2. ชวยทําใหการใชทรัพยากรเปนไปอยางมีประสิทธิภาพ 

 3. ชวยทําใหการดําเนินงานมีความเสี่ยงนอยลง และมีความเช่ือมั่นในการบริหารงาน

มากขึ้น 

 4. ชวยปองกันการขัดแยง ซึ่งอาจจะเกิดขึ้นระหวางการดําเนินงานได 

 5. ชวยปรับวิธีการดําเนินงาน หรือเปลี่ยนแปลงกิจกรรมบางอยางไดอยางเหมาะสม 

 

เรื่องที ่2   ความเปนไปไดในการเขาสูอาชพี 

 

 1.  การลงทนุ 

  “การลงทุ น”  หมา ยถึ ง  ก า รออม เพื่ อ ให ไ ด รั บผ ลตอบแทนที่ ม ากขึ้ น  

ซึ่งผูประกอบการตองยอมรับความเสี่ยงที่เพิ่มขึ้นเชนกัน การตัดสินใจนําเงินออมมาลงทุนเราจึง

ตองพิจารณาอยางรอบคอบ และศึกษาหาขอมูลที่ เกี่ยวของเปนอยางดี เพื่ อใหไดรับ

ผลตอบแทนที่คาดหวังไว และเพื่อลดความเสี่ยงที่เกิดข้ึนจากการลงทุน 
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  วิเคราะหทางการเงิน การลงทุน เพื่อเปรียบเทียบผลประโยชนตอบแทนที่ไดรับ 

และคาใชจายที่ตองเสียไปในการดําเนินกิจกรรมตามโครงการ  

   คาใชจายของโครงการ  

   1. คาลงทุน  

   2. คาใชจายในการดําเนินงาน และบํารุงรักษา  

   3. คาทดแทน  

   4. เงินสํารองจาย  

   การประมาณคาใชจายโครงการ  

   1. ระบุรายการ และปริมาณคาใชจาย  

    2. การตีราคาคาใชจาย  

    - ราคาตลาด  

     - ราคาทางบัญชี  

   3. รวมคาใชจายเปนรายป  

   ผลประโยชนตอบแทนของโครงการ  

   กระแสเงินสด = ผลประโยชนตอบแทนตอป – คาใชจายตอป  

  2. การตลาด   

   การตลาด เปนกิจกรรมทางธุรกิจที่มีความจําเปน และมีความสําคัญตอการอยูรอด

ขององคกรธุรกิจ ในระบบเศรษฐกิจแบบเสรีนิยม ธุรกิจจําเปนจะตองอาศัยกลยุทธทาง

การตลาด คือ การขาย การเรียนรูเพื่อใหเขาใจถึงความแตกตางของการขาย และการตลาด

อยางชัดเจนซึ่งจะชวยใหธุรกิจพัฒนาตอไปไดอยางเหมาะสม 

  ความสําคัญของการตลาด  

   ยุคแรกของการตลาดจะเนนที่การผลิต โดยจะทําการผลิตสินคาใหไดมากเพื่อสนอง

ความตองการในตลาด การผลิตจึงเปนหนทางทํากําไร หากผูผลิตสามารถผลิตสินคาใหได

จํานวนมาก ในระยะตอมาการตลาดจะเนนที่การขาย โดยใหความสําคัญกับงานการขายเปน

อยางมาก และกําไรของธุรกิจจะเกิดข้ึนมากนอยจะขึ้นอยูที่ความสามารถและประสิทธิภาพของ

ทีมการขาย ปจจุบัน การตลาดเนนการใชเคร่ืองมือทางการตลาดทุกอยาง โดยเฉพาะการสราง

ความพึงพอใจใหเกิดกับลูกคา โดยใชสวนผสมทางการตลาด คือ ผลิตภัณฑและการกําหนด

ราคาของผลิตภัณฑที่เหมาะสม  
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  ความหมายของการตลาดและการขาย  

   การตลาด หมายถึง กิจกรรมทางธุรกิจที่จะทําใหสินคาจากผูผลิตไปสูมือผูบริโภค 

และทําใหผูบริโภคเกิดความพึงพอใจที่ไดบริโภคสินคาหรือบริการน้ัน อันเปนผลทําใหธุรกิจ

ประสบความสําเร็จตามวัตถุประสงคของธุรกิจนั้น ๆ อีกดวย  

   การขาย หมายถึง กระบวนการในการชวยเหลือ โนมนาว ชักจูงใจ โดยใชบุคคล

หรือไมใชบุคคลก็ได เพื่อใหลูกคาคาดหวังตัดสินใจซื้อสินคาหรือบริการน้ัน ๆ  

   แนวความคดิทางการตลาด  

   นักธุรกิจใหความสําคัญกับการตลาด เพื่อทําใหธุรกิจนั้นประสบความสําเร็จ โดยมี

แนวความคิด ปรัชญา และการดําเนินธุรกิจ องคประกอบท้ัง 3 ประการดังกลาวเปน

แนวความคิดทางการตลาด โดยมุงเนนไปท่ีผูบริโภคและการผสมผสานของกิจกรรมทาง

การตลาด เพื่อทําใหบรรลุถึงวัตถุประสงคของธุรกิจและใหผูบริโภคเกิดความพึงพอใจที่ไดใช

ผลิตภัณฑนั้น ๆ   

 

  แนวความคิดทางการตลาดสามารถสรุปไดดังแผนภูมิ ตอไปน้ี 

 

  

   นอกจากแนวความคิดที่กลาวขางตน ยังมีการเสนอแนวความคิดใหมทางธุรกิจอัน

เปนแนวความคิดที่เปนไปตามกระแสของสังคมและของประเทศชาติ คือ แนวความคิดทาง

การตลาดเพื่อสังคมและสิ่งแวดลอม การตลาดในลักษณะน้ีจะเนนในดานของการรักษา
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สิ่งแวดลอม ความปลอดภัยตอชีวิตผูบริโภคและไมทํารายธรรมชาติ โอโซน อากาศ นํ้า ดังน้ัน 

ธุรกิจจึงเสนอผลิตภัณฑที่เปนมิตรตอธรรมชาติปลอดสารซีเอฟซี (CFCs) ซึ่งทําลายโอโซน  

มีกิจกรรมทางการตลาดในเรื่องของรีไซเคิล รีฟล รียูส แนวความคิดที่กลาวถึงน้ีอาจเรียกไดวา

เปนกรีนมาเก็ตต้ิง  

  หนาที่ทางการตลาดที่สําคัญ  

  1. การขาย ผูประกอบธุรกิจตองอาศัยนักการตลาด ดําเนินกิจกรรมในดานการขาย

เพื่อเคลื่อนยายสินคาจากโรงงานผลิต และการทําการโอนกรรมสิทธิ์เปลี่ยนมือความเปนเจาของ

ในสินคานั้น ๆ ไปยังผูบริโภค โดยอาศัยการโฆษณา การสงเสริมการขาย และการใชพนักงาน

ขายเพื่อกระตุนใหลูกคาเปาหมายตัดสินใจที่จะซื้อ ในทางกลับกันผูประกอบธุรกิจก็สามารถขาย

สินคาได  

   2. การซื้อ ผูประกอบธุรกิจตองเปนนักซื้อที่ฉลาดเพื่อใหไดวัตถุดิบ อุปกรณ 

เครื่องมือเครื่องใชในราคาที่เหมาะสมดวย เพื่อเปนการลดตนทุนของธุรกิจเอง โดยยึดหลักตอง

ซื้อใหไดปริมาณในเวลาและราคาที่เหมาะสมดวย จะตองรูวัตถุประสงคดวยวาจะซื้อเพื่ออะไร 

เชน ซื้อไปเพื่อผลิต ซื้อไปเพื่อขายตอ และตองรูจักเปรียบเทียบคุณภาพราคาของสินคาที่จะซื้อ 

รวมถึงขอตกลงในเง่ือนไขที่สมเหตุสมผล และตรวจสอบรับสินคาเขาเก็บไวในคลังสินคาหรือส

ตอก เพื่อรอการจําหนายตอไป  

   3. การขนสงสินคา ตลาดตองจัดการขนสงที่เหมาะสมกับสินคาโดยพิจารณา

ลักษณะสินคาหีบหอของสินคา เพื่อเลือกพาหนะขนสงที่ดีเหมาะกับสินคาประหยัดคาขนสง

หรือคาระวาง การสงมอบสินคาที่ตรงตอเวลา ลูกคาทุกรายตองการรับสินคาตรงตอเวลา 

โดยเฉพาะอยางยิ่งสินคาที่มีฤดูกาลในการขายยิ่งจําเปนอยางยิ่งที่ตองรักษาเวลาในการขนสง

ธุรกิจ จําเปนตองเลือกวิธีการขนสงที่เหมาะสมไมวาจะเปนทางรถบรรทุก รถไฟ ทางเครื่องบิน 

เรือบรรทุกสินคา หรือการขนสงทางทอ  

  4. การจัดมาตรฐานสินคา เพื่อใหไดสินคาเปนที่พอใจงายตอการตัดสินใจซื้อ และ

สรางความมั่นใจใหกับผูบริโภค จึงมีการจัดแบงระดับหรือมาตรฐานของสินคา เพื่อใหลูกคาได

เลือกสินคาที่เหมาะสม และตรงกับความตองาการโดยเฉพาะอยางยิ่งการซื้อขายสินคาในตลาด

ตางประเทศ การจัดอันดับและมาตรฐานสินคามีความสําคัญอยางยิ่ง ในปจจุบันประเทศไทย

สนับสนุนการผลิตสินคาเพื่อสงออกเพิ่มขึ้นสูง  ดังน้ัน การที่สินคาไดมาตรฐาน ISO จึงเปนสิ่งที่

สําคัญ โดยผูผลิตจําเปนตองศึกษาและพยายามผลิตใหไดมาตรฐานสากลที่กําหนด ไมวาจะเปน
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มาตรฐานคุณภาพ ISO 9000 , ISO 9002 หรือ ISO 14000  ก็ตาม เพื่อรักษาภาพพจน และ

การยอมรับในมาตรฐานสินคาไทย  

   5. หนาที่ในการเก็บรักษาสินคา การเก็บรักษาสินคาในคลังเก็บสินคา หรือสต็อก

สินคาเพื่อตอบสนองความตองการของลูกคาใหตรงเวลา ไดทันทีที่มีคําสั่งซื้อสินคาเขามา การ

เก็บรักษาสินคาเพื่อวัตถุประสงคหลายประการ เชน เหลา ไวน ยิ่งหมักบมนานปก็ยิ่งมีราคาแพง 

เพื่อใหขายนอกฤดูกาลได เชน การแชแข็ง การฉายแสงเก็บไว เพื่อชะลอการสุกของผลไม  

เพื่อเก็งกําไรโดยรักษาระดับอุปทานในตลาดเมื่อสินคาไดราคาดีคอยปลอยออกขาย  

   6. การประกันภัย สินคาที่ผลิตออกมาและรอการจําหนาย อาจเสี่ยงตอภัยตาง ๆ 

เชน ความลาสมัย การถูกลักขโมย ภัยธรรมชาติ ลักษณะการเสี่ยงภัยอาจเกิดขึ้นไดทุกเวลา 

ดังน้ัน การประกันภัยจึงเปนทางเลือกหน่ึงที่จะชวยแกปญหาดังกลาว โดยธุรกิจจะตองไมผลัก

ภาระการเสี่ยงภัยออกจากกิจการโดยสิ้นเชิง ปจจุบันไดมีสถาบันรับประกันภัยตาง ๆ เขามา

ชวยแบงเบาภาระการเสี่ยงภัย โดยใชหลักการกระจายการเสี่ยงภัยใหกวางออกไปถึงผูรับภาระ

หลาย ๆ ราย  

  7. การใหความชวยเหลือดานการเงิน การประกอบธุรกิจซื้อขายสินคาจะมีปญหา

เกี่ยวกับการเงิน หน้ีสูญ หนี้เสีย การขาดสภาพคลองทางการเงิน ขาดเงินสดหมุนเวียนในธุรกิจ

จนเปนผลใหไมมีเงินจายสินคา จายคาจางเงินเดือนพนักงาน ดังน้ัน การจัดการเงินที่ดีในฐานะ

การเงินของกิจการ อยูในภาวะสมดุลรายไดเกิดขึ้นสอดคลองกับชําระหน้ีสิน หากกิจการธุรกิจ

จัดการดานการเงินไมดีก็อาจนําไปสูการขาดทุน จนถึงตองออกจากธุรกิจน้ันไป การจัดหา

เงินทุนจากแหลงตาง ๆ และการจัดการนําเงินกําไรไปลงทุนใหมในธุรกิจที่มีความเสี่ยงต่ํา 

รวมถึงสถาบันทางการเงินที่จะเขามาชวยในเรื่องการกูยืมเงินเพื่อการลงทุน เชน ธนาคาร

พาณิชย ทรัสต บรรษัทเงินทุน เปนการเขามามีบทบาทในการใหความชวยเหลือ พัฒนาการ

ลงทุนของธุรกิจ  

  8. การหาขอมูลทางการตลาด เพื่อประกอบการตัดสินใจของผูบริหารธุรกิจและ

ประโยชนของธุรกิจ ใหมีผลเสียหายนอยที่สุด โดยเฉพาะอยางยิ่งยุคของขอมูลขาวสาร เชน 

 ในปจจุบันธุรกิจใดไดขอมูลขาวสารกอนก็ยอมจะไดเปรียบในการตัดสินใจไดรวดเร็ว ถูกตอง 

เชน ขอมูลในการลดคาเงินบาท การใหคาเงินบาทลอยตัว ผูรูกอนยอมปรับกลยุทธและตักตวง

ผลประโยชนไดจากคาเงินที่เปลี่ยนแปลง   
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 3.  กระบวนการผลิต  

   กระบวนการผลิต หมายถึง กระบวนการผลิตสินคา การใหบริการ ตามความ

ตองการของผูบริโภค ซึ่งประกอบไปดวย ลูกคา ตลาดแรงงาน สังคม ประเทศชาติ และ

ประชาคมโลก โดยมีวิธีการในการควบคุมดูแลการผลิตอยางมีคุณภาพที่ไดมาตรฐาน และการ

สรางคุณลักษณะที่โดดเดนของสินคา หรือบริการ ไดแก  

   1. ความนาเช่ือถือ ผูใหบริการจะตองแสดงถึงความนาเช่ือถือ และไววางใจ  

   2. การตอบสนอง การตอบสนองท่ีมีความตั้งใจและเต็มใจ  

   3. การสรางความมั่นใจ สามารถที่จะทําใหลูกคาเกิดความเชื่อใจ  

   4. การดูแลเอาใจใส  

   5. เครื่องมืออุปกรณ  

 4. การขนสงสินคา  

   การขนสง หมายถึง การเคลื่อนยายสินคาจากที่หน่ึงไปยังอีกที่หน่ึง ซึ่งเปนหนาที่

ของผูผลิตท่ีจะใหประโยชนแกผูบริโภค ในดานเวลา และสถานที่ สงผลใหสินคามีมูลคาเพิ่มขึ้น 

เพราะหลักในการจัดการขนสงมีอยูวา “มูลคาสินคาที่เพิ่มขึ้นหลังจากขนสงไปแลวจะตองสูง

กวาคาขนสง” ซึ่งมีสินคาบางชนิดท่ีคาขนสงสูงกวาราคาตัวสินคาจริงมาก เชน การขนหินทราย 

ยิปซัม ถานหิน  แตก็มีสินคาบางชนิดที่คาขนสงถูกกวาราคาสินคาจริง เชน การขนทองคํา 

เพชรพลอย และยา เปนตน 

  การขนสง มีสวนชวยลดคาตนทุนการผลิตได ในกรณีที่ตั้งโรงงานขนาดใหญที่

ตนทุนต่ําในสถานที่หน่ึง แตตองการกระจายสินคาไปทั่วประเทศ  เชน โรงงานผลิตรถ

มอเตอรไซค ที่ต้ังอยูชานเมืองกรุงเทพฯ  แตสามารถสงรถมอเตอรไซคไปขายทั่วประเทศ หรือ

โรงงานผลิตเสื้อผา ตั้งอยูในประเทศไทย แตสามารถสงเสื้อผาไปขายไดท่ัวโลก เปนตน ซึ่งจะทํา

ใหตนทุนการผลิตตอหนวยสินคาลดลง  

   การขนสงทางธุรกิจมี 3 ทาง คือ  

   1. การขนสงทางบก ปจจุบันมีทางรถไฟเช่ือมระหวางกรุงเทพฯ กับเมืองใหญ ๆ 

เกือบทั่วประเทศผานจังหวัดใหญ ๆ ทั้งภาคกลาง ภาคเหนือ และภาคตะวันออกเฉียงเหนือ 

สวนที่ผานภาคใตมีการเช่ือมตอกับประเทศมาเลเซีย ทางปาดังเบซาร และสุไหงโก-ลก จนถึง

สิงคโปร นอกจากนั้นยังมีทางรถไฟเช่ือมกับประเทศกัมพูชา แตขณะนี้หยุดกิจการ เพราะปญหา

ความปลอดภัยภายในของประเทศน้ัน กิจกรรมหลักของรถไฟ คือ การขนสงสินคา รอยละ 90  
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ของรถไฟเปนตูสินคา แตละปรถไฟทําการขนสงสินคาประมาณ 8  ลานตัน สวนใหญวัตถุดิบ 

เชน นํ้ามัน และปูนซีเมนต  

   2. การขนสงทางเรือ มีทาเรือใหญ ๆ ท่ีใชขนสงสินคาทั้งภายในประเทศ และติดตอ

กับตางประเทศ เชน ทาเรือคลองเตย แหลมฉบัง มาบตาพุด ภูเก็ต สงขลา และสีชัง การขนสง

ทางเรือมีคาใชจายต่ําแตลาชา ระบบบริหารและระบบศุลกากรยังลาสมัย มีชองวางใหเจาหนาที่

ทําการทุจริตไดมาก สงผลใหมูลคาเพิ่มของสินคาและบริการ ขององคกรธุรกิจหายไปเปน

จํานวนมาก  

   3. การขนสงทางอากาศ ประเทศไทยมีทาอากาศยานนานาชาติที่สุวรรณภูมิ ดอน

เมือง เชียงใหม อูตะเภา ภูเก็ต และหาดใหญ ซึ่งทําใหการขนสงสินคาและบริการขาเขาและขา

ออกดีพอสมควร การขนสงทางอากาศมีความรวดเร็ว แตเสียคาใชจายสูงมาก เหมาะสําหรับ

การขนสงสินคาขนาดเล็ก นํ้าหนักเบา  

   นอกจากน้ียังมีการขนสงทางทอซึ่งใชขนสงเฉพาะกาซ นํ้า และนํ้ามันเทาน้ัน 

ปจจุบันการขนสงโดยบรรจุสินคาไวในตูคอนเทรนเนอรเปนที่นิยมมากเพราะสามารถใชบรรจุ

สินคาไดหลายอยาง โดยบรรจุสินคาในกลองกอนที่รวมไวในตูคอนเทรนเนอร ทําใหสะดวกใน

การขนถาย ในบางกรณีที่ตองใชการขนสงหลายวิธี หรือเปลี่ยนถายการขนสงหลายครั้งกวาจะ

ถึงจุดหมายปลายทางก็สามารถโยกยายไดดี เชน เคลื่อนยายจากรถลงเรือหรือจากเรือขึ้นรถ  

ตูคอนเทรนเนอรมีหลายขนาดแลวแตการขนสง เชน การขนสงทางเรือสวนใหญจะใชตู

มาตรฐานขนาด 21 ฟุต และ 40 ฟุต สวนตูคอนเทรนเนอรสําหรับสงของทางอากาศจะมีขนาด

เล็กกวาการขนสงสินคาแตละวิธีมีขอดี ขอเสียตางกัน นักการตลาดที่ดีตองรูจักเลือกวิธีการ

ขนสงที่เหมาะสมกับสินคาและบริการที่มีประสิทธิภาพ ซึ่งขึ้นอยูกับวัตถุประสงคของตนเอง 

เชน ตองการความรวดเร็ว หรือตองการราคาถูก หรือตองการความสะดวก  

 5. การบรรจุหีบหอ  

   การบรรจุหีบหอนั้น นอกจากใชปองกันผลิตภัณฑแลว ยังใชในการสงเสริมการขาย 

ซึ่งถือวามีความสําคัญมากทั้งสําหรับผูขายและผูบริโภค การบรรจุหีบหอที่ดีทําใหสามารถรักษา

งาย ประหยัดเน้ือที่  และทําใหผูบริโภคมองเห็นความแตกตางของผลิตภัณฑไดชัดเจน  

ซึ่งประโยชนของการบรรจุหีบหอมีดังน้ี  

   1. ผูบริโภคมักจะเลือกผลิตภัณฑที่มีการบรรจุหีบหอที่ดีกวา เชน ผูบริโภคยอมซื้อ

นํ้าที่บรรจุขวดพลาสติกใสในราคาที่แพงกวานํ้าทีบรรจุขวดขุน ทั้งที่เปนนํ้าดื่มที่ปลอดภัย

เหมือนกันหรือนิยมซื้อบะหมี่กึ่งสําเร็จรูปที่บรรจุในถวยพลาสติก  
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  2. การบรรจุหีบหอ เปนการสื่อสารระหวางผูผลิตและผูบริโภคอยางหน่ึง เพราะ

การบรรจุหีบหอเปนตัวกําหนดกลยุทธการตลาด เชน สุราที่มีราคาแพงจะบรรจุขวดที่สวยงาม 

แมแตบริการก็ใชการบรรจุหีบหอสําหรับผูบริโภค เชน ตั๋วเครื่องบิน จะตองมีซองที่สวยงาม 

หรือใบเสร็จของโรงแรมก็ตองบรรจุซองที่มีขอความสวยงาม  

   3. การบรรจุหีบหอ จะชวยใหการกระจายสินคางายขึ้นและลดตนทุนลง เพราะวา

การบรรจุหีบหอที่ดีจะทําใหการปองกันความเสียหายของสินคาดีขึ้น บางครั้งการบรรจุหีบหอที่

ดีก็เปนการโฆษณาประชาสัมพันธไดดีกวาการโฆษณาดวยสื่อ เพราะเมื่อวางผลิตภัณฑไวใน

รานคา ผูบริโภคอาจจะเห็นบอยกวาการโฆษณาในสื่อ 

   สิ่งที่นักการตลาดพึงระลึกไวเสมอคือ จะตองไมมีการบรรจุหีบหอที่ทําใหผูบริโภค

เขาใจผิด เชน กระปองท่ีบรรจุปลาซาดีน ไมควรปดสลากวา ปลาทูนา หรือกําหนดบนหีบหอวา 

สินคามีน้ําหนัก 0.8 กิโลกรัม แตกลับปดสลากวา 1 กิโลกรัม หรือนํ้าสมธรรมชาติ 100% ทั้ง ๆ 

ที่จริงแลวมีเพียง 25% ผสมน้ําอีก 75% หรือระบุวาหีบหอสามารถหมุนเวียนมาใชใหมไดทั้ง ๆ 

ที่นํามาใชอีกไมได  ในปจจุบัน การบรรจุหีบหอสมัยใหม มักจะใชบารโคด ซึ่งสามารถอานได

ดวยเครื่องมืออิเล็กทรอนิกสไดสะดวก ในการชําระเงิน  

 6. การแปรรูป  

   การแปรรูป หมายถึง การนําผลผลิตทางการเกษตรซึ่งมีอยูในรูปวัตถุดิบมาผาน

กระบวนการดานวิทยาศาสตรและเทคโนโลยีมาใชในกรรมวิธีการผลิต การแปรสภาพเพื่อ

สามารถบริโภค มีอายุยืนยาวขึ้นตลอดท้ังความสะดวกสบายในรูปผลิตภัณฑกึ่งสําเร็จรูป  

 7. ผลกระทบตอชุมชนและสภาพแวดลอม  

   ผลกระทบ หมายถึง ผลที่ไดรับหรือเกิดจากการกระทําที่คาดวาจะกอใหเกิดผลดี

หรือผลเสียในระยะยาวอยางไร โดยประโยชนที่ลงสูประชาชนน้ัน ประชาชนจะไดรับประโยชน

อะไรบางจากการดําเนินการของโครงการน้ีที่สามารถแสดงผลประโยชนตอสังคม  ระบบ

สิ่งแวดลอม นอกเหนือจากการเกษตรและอุตสาหกรรมที่คํานึงถึงผลกระทบตอสิ่งแวดลอม 

ระบบสิ่งแวดลอมของชุมชนยังครอบคลุมถึงสภาพแวดลอมที่เอื้อตอวิถีชีวิต ระบบ สิ่งแวดลอม

จึงหมายรวมถึงดิน นํ้า ปา อากาศ การจัดการทางกายภาพของชุมชน เชน ถนนหนทาง แหลง

ศูนยกลางชุมชน เปนตน และสภาพแวดลอมทางสังคมที่เอ้ือตอการเจริญเติบโตของชีวิตดวย 

  ปจจัยของผลกระทบสิ่งแวดลอมและขอบเขตของการพิจารณา  

   1. ผลกระทบสิ่งแวดลอมทางกายภาพ  

   2. ผลกระทบสิ่งแวดลอมทางสังคม  
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   3. ผลกระทบสิ่งแวดลอมทางสุนทรียภาพ  

  4. ผลกระทบสิ่งแวดลอมทางเศรษฐกิจ  

   ลักษณะของผลกระทบสิ่งแวดลอมและขอสังเกต  

  1. ลักษณะของผลกระทบสิ่งแวดลอม  

     - เกิดข้ึนบางที่ บางสวน  

     - กระจายทั่วไป  

   2. ขอสังเกตเกี่ยวกับผลกระทบสิ่งแวดลอม  

     - อาจเกิดข้ึนโดยไมเรียงลําดับ  

     - สรางปญหาลูกโซไดเสมอ  

     - แสดงผลใหเห็นไดทั้งระยะสั้นและระยะยาว  

     - เปลี่ยนแปลงอยูเสมอ  

     - สามารถวัดขนาดได  

  3. ความรู ความสามารถ  

    ความรู ความสามารถ หมายถึง ทักษะที่สําคัญหรือความจําเปนในการผลิต หรือ

การปฏิบัติงานใหมีประสิทธิภาพในความเปนไปไดในการพัฒนาอาชีพ  

 

เรื่องที ่3   การกําหนดวิธีการพฒันาอาชีพพรอมใหเหตผุล 

 

 1. เทคนิควิธีการทํางานของอาชีพที่เลือกประกอบการ เปนเคล็ดวิชาในการประกอบ

อาชีพแตละอาชีพใหประสบความสําเร็จ จึงเปนปจจัยสําคัญท่ีผูประกอบอาชีพจะตองเรียนรูให

เขาใจอยางถองแท  

  2. เทคนิควิธีการทํางาน ชวยลดขั้นตอนการทํางานอาชีพบางอาชีพใหสําเร็จอยาง

รวดเร็ว ผูประกอบอาชีพจะนําเวลาที่เหลือไปดําเนินการในงานยอยอื่น ๆ ใหมีประสิทธิภาพ

ตอไป  

  3. เทคนิคการทํางาน ชวยใหการทํางานประหยัดข้ึน เชน ใชวัสดุบางอยางที่มีราคาถูก 

หางายในทองถ่ิน ทดแทนวัสดุที่มีราคาแพงหรือหายากมาใชในการผลิตแทน ผลผลิตท่ีผลิตไดยัง

มีคุณภาพเหมือนเดิม  
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  4. เทคนิควิธีการทํางานชวยใหผลิตไดมากขึ้น โดยการนําเครื่องมืออุปกรณที่ดัดแปลง

มาใชในการเพิ่มปริมาณการผลิต ผูผลิตเสาะแสวงหาเทคโนโลยีตาง ๆ ที่มีในทองถิ่นมาใชหรือ

ดัดแปลงพัฒนาเทคโนโลยีที่มีอยูแลวใหชวยเพิ่มผลผลิตใหมากขึ้น 

  5.  เทคนิควิธีการทํางาน ชวยใหงานอาชีพมีคุณภาพ มีมาตรฐานเปนสากล เปนที่

ยอมรับของตลาด  

 

 ประโยชนที่ไดรับจากการกําหนดวิชาการพัฒนาอาชีพ  

  การจําแนกองคประกอบยอยของงานอาชีพที่เลือก มีประโยชนที่สําคัญ ๆ ดังตอไปน้ี 

คือ จะสามารถชวยใหผูประกอบอาชีพไดเตรียมความพรอมดานขอมูลอาชีพที่ตนเลือก เพราะผู

ประกอบอาชีพตองใชหลักวิชาในการเสาะแสวงหาขอมูลสําคัญ ๆ ในงานอาชีพน้ัน ๆ และ

ขอมูลดานอาชีพแตละอาชีพจะเปลี่ยนแปลงอยูตลอดเวลา ตามระยะเวลา ตามกลไกแหงราคา 

สภาพการณของตลาด ฤดูกาล เปนตน 
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ใหผูเรียนตอบคําถามตอไปนี ้

1.  ทานคิดวาการวางแผนในการประกอบอาชีพมีความสําคัญอยางไร และมีขั้นตอนอะไรบาง 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

2.  อธิบายความหมายของคําตอไปน้ี 

 การลงทุน

..............................................................................................................................................  

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 การตลาด

.............................................................................................................................................. 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 กระบวนการผลิต

................................................................................................................................... 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 การแปรรูป

........................................................................................................................................... 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 

แบบฝกหัด 
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 การขนสงสินคา

..................................................................................................................................... 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

3.  หีบหอ (บรรจุภัณฑ) มีความสําคัญกับสินคาอยางไร  

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

4.  เทคนิคในการทํางาน ประกอบอาชีพ มีประโยชนอยางไร   

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

5.  การแสวงหาความรู (ขอมูล) มีความสําคัญตอการประกอบอาชีพอยางไร 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 
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บทท่ี 3 

การตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพ 
 

เรื่องที ่1   ขอมูลการตดัสินใจเลอืกพฒันาอาชีพ 

 

 การตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพใหเหมาะสมกับตนเอง จะตองอาศัยขอมูลดานตาง ๆ 

ประกอบการตัดสินใจ ดังน้ี   

 1. ความพรอม หมายถึง สภาพของบุคคลที่มีวุฒิภาวะแรงจูงใจและประสบการณเดิม

สูงพอที่จะกอใหเกิดการตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพไดโดยสะดวก  

  แรงจูงใจในการประกอบอาชีพ ไดแก ผลประโยชนตอบแทนทั้งที่เปนตัวเงินและไม

เปนตัวเงิน 

  ประสบการณเดิม ไดแก มีความรู ความสามารถ ทักษะ สอดคลองกับการพัฒนา

อาชีพ 

 2. ความตองการของตลาด 

  ตลาด คือ กลุมของบุคคลและองคการที่มีความตองการและมีอํานาจในการซื้อ

สินคาและบริการ 

   การพัฒนาอาชีพจะตองสอดคลองกับความตองการของตลาด ผูบริโภคใหความ

สนใจในสินคาและบริการ มีอํานาจซื้อสินคาและบริการนั้น 

  การวิเคราะหความตองการของตลาด  สามารถกระทําไดโดย 

  1. การสํารวจความคิดเห็นจากกลุมตาง ๆ เชน ผูบริหาร พนักงานขาย และลูกคา 

  2. การวิเคราะหยอดขายในอดีต 

  3. การวิเคราะหแนวโนม ซึ่งเปนผลจากการสํารวจความคิดเห็นจากกลุมตาง ๆ 

และการวิเคราะหยอดขายในอดีต 

  4. การทดสอบตลาด โดยนําผลิตภัณฑจํานวนนอย ๆ ไปจําหนายในตลาดเล็ก ๆ 

เพื่อศึกษาปฏิกิริยาการตอบรับของลูกคา  

 3. ความรู ทักษะและเทคนิคตาง ๆ   

  การตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพใด ควรมีความรู ทักษะ และเทคนิคในการประกอบ

อาชีพนั้น ๆ เพื่อใหสามารถพัฒนาอาชีพไดอยางมีคุณภาพและประสิทธิภาพ   
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 4. ทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดลอม  

  การตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพจําเปนตองอาศัยขอมูลดานทรัพยากรธรรมชาติและ

สิ่งแวดลอม  โดยพัฒนาอาชีพใหสัมพันธสอดคลองกับทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดลอมที่มี

อยู  ไมทําลายทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดลอม มีแนวทางอนุรักษทรัพยากรธรรมชาติและ

สิ่งแวดลอมอยางยั่งยืน 

  แนวทางการวิเคราะหผลกระทบทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดลอม คือ การ

วิเคราะหผลกระทบท้ังดานบวกและดานลบ กําหนดแนวทางปรับปรุงแกไขผลกระทบที่มีอยูใน

ดานลบ และกําหนดแนวทางการใชผลบวกใหเกิดประโยชนสูงสุด 

 5. การใชที่ดิน 

  การตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพจําเปนตองอาศัยขอมูลดานการใชที่ดิน เพราะที่ดิน

เปนปจจัยสําคัญในการผลิตทางดานการเกษตร ดังน้ี 

  1. ที่ดินเปนปจจัยสําคัญกําหนดวาควรจะผลิตชนิดพืชและสัตวอะไร      

  2. ลักษณะของที่ดินจะกําหนดรูปแบบการผลิตทางการเกษตร เชน การปลูกพืช

หมุนเวียน การปลูกพืชแซม การปลูกพืชเหลื่อมฤดู  รูปแบบการผลิต  แบบไรนาสวนผสม และ

เกษตรผสมผสาน  

  3. ชนิดของดินมีสวนในการกําหนดกิจกรรม เชน ดินเหนียวปนดินรวน อาจจะ

เหมาะสมตอการทํานา  ดินรวนปนดินทรายอาจจะเหมาะตอการทําพืชไรบางชนิด  ดินเหนียว

หรือดินทรายก็ยังสามารถปลูกพืชและทําบอปลาได แตถาหากดินทั่วไป ไมมีความอุดมสมบูรณ

มากนักอาจจะใชเลี้ยงสัตว เปนตน  

  4. สภาพพื้นที่แตละแหง เชน ที่ราบและที่ลุมอาจจะเหมาะสมตอการทํานา พืชผัก 

ไมดอกไมประดับ ไมผลและไมยืนตนบางชนิด หากสภาพพื้นที่ลุมมากอาจจะทําบอปลา นาบัว 

นาผักกระเฉด เปนตน สวนสภาพพื้นที่ดอนอาจจะปลูกพืชไร ไมผลและไมยืนตนบางชนิด 

ตลอดจนการเลี้ยงสัตว  

  5. ลักษณะและคุณสมบัติอื่น ๆ เชน ความเปนกรดเปนดาง ปริมาณอินทรียวัตถุใน

ดิน ดินเปรี้ยว ดินเค็ม ความลึกของหนาดิน ดินช้ันตาง ๆ เปนตน สิ่งเหลาน้ีมีผลตอการกําหนด

กิจกรรม  วิธีการผลิตทั้งปริมาณและคุณภาพ  

  ในประเทศไทย สภาพการใชท่ีดินเพื่อการเกษตรในแตละภาคมีลักษณะและปญหา

แตกตางกัน ดังน้ี  
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  ภาคกลาง มีระบบชลประทานคอนขางสมบูรณ  ปญหาคือปญหากรรมสิทธิ์ที่ดิน 

ปญหาดินเปรี้ยวในที่ราบภาคกลาง และปญหาดินเค็มตามแนวราบฝงทะเล ทําใหประสิทธิภาพ

ในการใชดินโดยเฉลี่ยทั้งภาคไมสูงเทาที่ควร  

  ภาคเหนือ มีผลผลิตตอไรสูงสุด เพราะคุณภาพดินดี มีการกระจายการผลิตและ

ปลูกพืชหมุนเวียนมาก แตมีขนาดการถือครองที่ดินเล็กที่สุดในประเทศ มีปญหาการบุกรุก

ทําลายปาเพื่อทําไรเลื่อนลอย แตมีลูทางที่จะกระจายการผลิตไปสูพืชหมุนเวียน พืชยืนตน  

ไมผลเมืองหนาว ไมดอกเมืองหนาว ชา กาแฟ และการเลี้ยงโคนม  

  ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ มีขนาดพื้นที่ทําการเกษตรสูดสุดในประเทศ แตเปนภาค

ที่มีอัตราการขยายตัวของการผลิตทางการเกษตรต่ําสุด   เพราะคุณภาพดินไมดี ไมเก็บซับ

นํ้าฝน  และมีดินเค็มอยูเปนเน้ือที่กวางใหญ เปนภาคที่อาศัยการเกษตรนํ้าฝนมากที่สุด แตยังมี

โอกาสกระจายการผลิตไปสูพืชฤดูแลงไดอีก เชน มันสําปะหลัง ออย พืชนํามัน ฝาย และ 

ปศุสัตว เปนตน  

  ภาคใต เปนภาคที่มีผลผลิตเกษตรหลักเพียง 2 ชนิด คือ ยางพารา และขาว นับวา

เปนฐานการเกษตรที่แคบมากทั้ง ๆ ที่โอกาสในการใชที่ดินเพื่อปลูกพืชหมุนเวียนแซมสวน

ยางพาราและการปลูกผลไมยืนตนยังมีอีกมาก รวมทั้งโอกาสในการเลี้ยงปศุสัตวในพื้นที่ซึ่งเคย

ใชทําเหมืองแร แลวนํามาฟนฟูใหเปนทุงหญาเลี้ยงสัตว  

 6.  การใชทุน  

  ทุน หมายถึง เงินทุน เครื่องจักรกลการเกษตรตาง ๆ โรงเรือน สิ่งกอสรางที่ใชใน

การผลิตและเก็บรักษาผลผลิต รวมทั้งปจจัยการผลิตที่เปนพันธุพืช พันธุสัตว ปุย สารเคมี   

เปนตน  

  ทุนมีความสําคัญมากตอการผลิตและทุนยังมีความสัมพันธกับแรงงาน ถาลงทุนมาก

ทางดานเครื่องจักร การใชแรงงานก็นอยลง สําหรับแหลงเงิน ทุนอาจไดจากทรัพยสินที่มีอยู ได

จากกิจกรรมท่ีใหผลตอบแทนหลังจากดําเนินงานเสร็จ และการออมทรัพย ทุนอาจไดจากการ 

กูเงินหรือมีเครดิตกับสถาบันการเงินหรือกับเพื่อนบาน  

  ในการพัฒนาอาชีพ จําเปนตองพิจารณาทุนที่ใชในการดําเนินการวามีมากนอย

เพียงใด ขยายกิจการใหสัมพันธกับเงินทุนที่มี ศึกษาเรื่องระยะเวลาในการลงทุนกับผลตอบแทน

กลับคืนจากการลงทุน วามีความคุมทุนเพียงใด  แลวจึงตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพนั้น ๆ 
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 7. การใชแรงงาน   

  แรงงานเปนปจจัยสําคัญอยางหนึ่งในการผลิต มีความหมายรวมถึงทั้งกายภาพและ

จิตใจ  ในดานกายภาพเกี่ยวกับเรื่องสุขภาพและอนามัย ความแข็งแรงสมบูรณในการทํางาน 

สวนดานจิตใจนั้นรวมถึงทัศนคติ อุดมการณ ความขยันหมั่นเพียร ความรูสึกรับผิดชอบในการ

ผลิต 

  ลักษณะของแรงงาน อาจแบงได 3 ประเภท คือ แรงงานคน แรงงานสัตว แรงงาน

เครื่องจักรกล  ในทางเศรษฐศาสตร  เมื่อกลาวถึง “กําลังแรงงาน” จะหมายถึง “คน” ที่เปน

เจาของแรงงาน 

   การใชแรงงานใหมีประสิทธิภาพควรพิจารณา ดังน้ี 

  1. การใชแรงงานท่ีเหมาะสมกับชนิดของงาน เชน กิจกรรมดานพืชและสัตว  

   2. การใชแรงงานหรือจัดระบบการกระจายของแรงงานใหเหมาะสม  

  3. การใชแรงงานใหเหมาะสมกับวิทยาการแผนใหมและพื้นบาน เชน วิทยาการ

การเตรียมดิน การปลูก การใสปุย การกําจัดศัตรูพืช และการเก็บเกี่ยว ซึ่งบางครั้งวิทยาการ

สมัยใหมอาจจะมีความยุงยากหรือมีขั้นตอนมาก เกษตรกรที่เปนแรงงานจําเปนตองมีความรูใน

วิทยาการน้ัน ๆ 

   4. การใชแรงงานใหเหมาะสมกับเพศและอายุของแรงงาน เชน การเตรียมดินควร

จะเปนเพศชายที่แข็งแรง การปลูกอาจจะเปนทั้งเพศชายและหญิงเชนเดียวกับการเก็บเกี่ยว 

งานหัตถกรรมพื้นบานอาจจะเหมาะกับเพศหญิงท้ังคนแก และหนุมสาว แรงงานเด็กอาจชวยให

อาหารปลา อาหารสัตว เปนตน  

   5. การใชแรงงานผสมผสานหรือทดแทนแรงงานคน สัตว และเครื่องจักรกล

การเกษตร ใหเกิดประสิทธิภาพลดตนทุนการผลิตและประหยัดเวลา  

   การจัดการเร่ืองแรงงานเปนเรื่องที่จําเปนอยางยิ่ง โดยเฉพาะแรงงานในครอบครัว

เกษตรกร ควรจัดการใหมีการกระจายการใชแรงงานไดตลอดป มีกิจกรรมการเกษตรอยาง

ตอเน่ืองเพื่อใหมีการใชแรงงานอยางสม่ําเสมอทุก ๆ เดือน กอใหเกิดรายไดเพิ่มขึ้น และลดการ

จางแรงงานที่ไมจําเปน เพื่อลดตนทุนการผลิต  สําหรับผลตอบแทนของแรงงานก็คือ คาจาง

แรงงานน่ันเอง  
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 8. การจัดการ   

   การจัดการ หมายถึง การจัดสรรหรือการดําเนินการทรัพยากรในการผลิต  

(ที่ดิน ทุน และแรงงาน) เพื่อใหสามารถผลิตไดตามวัตถุประสงคและเปาหมายของผูจัดการ

ฟารม ซึ่งแตกตางกันในแตละพื้นที่ 

  เกณฑในการพิจารณาจัดการฟารมโดยท่ัวไป พอสรุปได ดังน้ี 

   1. จะผลิตอะไร  

   2. จะผลิตท่ีไหน  

  3. จะผลิตเมื่อไร  

  4. จะผลิตเทาไรและอยางไร  

   5. จะผลิตและขายกับใคร  

   นอกจากนี้  ยังตองพิจารณาในเรื่องตอไปน้ี 

  1. จะทําการผลิตพืชหรือสัตวชนิดอะไร  

  2. จํานวนและชนิดของปจจัยการผลิตที่ใชวาเหมาะสมกับแรงงานในครอบครัว

หรือไม หากไมเพียงพอ จะจางแรงงานจํานวนเทาไร แรงงานที่จางมาจากไหน และระยะเวลา

ในการจาง  

   3. วิธีการผลิต และเทคนิควิชาการ ตลอดจนการจัดการและบริหารฟารมจะ

ดําเนินการอยางไร จะเริ่มตน ณ จุดใดกอน มีการตรวจสอบและปรับปรุงแกไขอยางไร และ

ประการสุดทาย มีความสัมพันธกับกิจกรรมตาง ๆ ภายในฟารมหรือไม  

  4. ชนิดของโรงเรือนและอาคาร มีความจําเปนหรือเหมาะสมเพียงไร เพื่อความ

สะดวกในการจัดการตลอดจนเคร่ืองไมเคร่ืองมือและการจัดการ  

   5. การวางแผน และงบประมาณฟารม การจดบันทึกและบัญชีฟารมจะดําเนินการ

อยางไร เพื่อจะใหทราบทิศทางการทํางานและผลการดําเนินงาน โดยเฉพาะรายได รายจาย 

และกําไร ตลอดจนปญหาและอุปสรรคในการทํางาน ซึ่งสามารถนํามาเปนขอมูลในการ

ปรับปรุงแกไขและวางแผนในปตอไป  

   6. จะซื้อปจจัยการผลิตและขายผลผลิตท่ีไหน กับใคร และอยางไร  

   นอกจากน้ีแลว ประสิทธิภาพและความเหมาะสมในดานการจัดการยังขึ้นอยูกับ

หลายองคประกอบ เชน ความรู ความสามารถ ความชํานาญ ความรอบรู และประสบการณ

การบริหารงานดานแรงงาน ความเขาใจสภาพการผลิตการตลาด ความคลองตัวและการ
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แสวงหาความรูใหม ความขยันหมั่นเพียร และการดูแลเอาใจใส ตลอดจนความสํานึกและ

รับผิดชอบในการทํางาน  เปนตน  

 

เรื่องที่ 2   การตัดสินใจพัฒนาอาชีพดวยการวิเคราะหศักยภาพ  

 

 การพัฒนาสิ่งใดก็ตาม มีวิธีการหลากหลาย เชน ทําการวิจัย ทดลองทํากอนลงมือทํา

จริง การใชกระบวนการคิดเปน นอกจากนี้ยังมีวิธีการวิเคราะหศักยภาพตาง ๆ ท่ีเกี่ยวของวาจะ

สามารถพัฒนาอาชีพไดหรือไม โดยการวิเคราะหศักยภาพ 5 ดาน ไดแก  

 

 1. ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติในแตละพื้นที่  

  ทรัพยากรธรรมชาติ หมายถึง สิ่งที่เกิดขึ้นเองตามธรรมชาติ ซึ่งมนุษยสามารถ

นําไปใชใหเกิดประโยชนตอชีวิตประจําวันและการประกอบอาชีพ  

  ทรัพยากรธรรมชาติ  ไดแก ปาไม  แม นํ้า  ลํ าคลอง อากาศ แรธาตุตาง ๆ 

ทรัพยากรธรรมชาติบางชนิดใชแลวหมดไป เชน แรธาตุตาง ๆ บางชนิดมนุษยสามารถสราง

ทดแทนขึ้นใหมได เชน ปาไม เมื่อมนุษยตัดไปใชประโยชนแลวก็สามารถปลูกทดแทนขึ้นใหมได 

ดังน้ัน  หากผูประกอบอาชีพอยูแลวตองการพัฒนาอาชีพของตนใหดีขึ้น ตองพิจารณา

ทรัพยากรในพื้นที่ที่จะนํามาใชพัฒนาอาชีพดวย เชน จากการปลูกผักที่ใชสารเคมีตองการ

พัฒนาโดยใชปุยหมักแทนปุยเคมีในการปลูกผักตองพิจารณาวาทรัพยากรที่จะตองนํามาใชใน

การทําปุยหมักในพื้นที่มีหรือไม มีเพียงพอหรือไม ถาไมมี ผูประกอบการตองพิจารณาใหมวาจะ

พัฒนาอาชีพที่ตัดสินใจเลือกไวหรือไม หรือพอจะจัดหาไดในพื้นที่ใกลเคียง ซึ่งผูประกอบการ

ตองเสียคาขนสงจะคุมคากับการลงทุนหรือไม  จึงจําเปนตองนําทรัพยากรธรรมชาติในพื้นที่มา

พิจารณาดวยเพื่อลดตนทุนการผลิต  

 2. ศักยภาพของพื้นที่ตามลักษณะภูมิอากาศ  

  ในแตละพื้นที่จะมีลักษณะภูมิอากาศแตกตางกัน เชน ประเทศไทยภาคกลางมี

อากาศรอน ภาคใตมีฝนตกเปนเวลานาน ภาคเหนือมีอากาศเย็น อาชีพเกษตรกรรมขึ้นอยูกับ

สภาพภูมิอากาศเปนสวนใหญ เชน การปลูกลิ้นจี่ ลําไย ตองการอากาศเย็น จึงจะออกผลได 

แกวมังกรตองการอากาศรอน ทั้งน้ีทวีปอเมริกามีอากาศหนาวเย็นมากสามารถปลูกพืชเมือง

หนาวได เชน เชอรี่ แอปเปล ดังน้ัน การพัฒนาอาชีพจําเปนตองพิจารณาสภาพภูมิอากาศดวย

วาเหมาะสมกับสิ่งที่ตองพัฒนาหรือไม การพัฒนาพันธุของพืชใหม ๆ ที่เกี่ยวของกับภูมิอากาศ 
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เชน ขาวหอมมะลิตองปลูกในสภาพภูมิอากาศแหงแลง ซึ่งไมเหมาะที่จะนํามาปลูกในภาคกลาง 

หรือการพัฒนาอาชีพการทองเท่ียวในชวงอากาศเย็นสบายก็สามารถพัฒนาไดเต็มที่ เน่ืองจากมี

นักทองเที่ยวหลั่งไหลเขามา ทําใหสามารถพัฒนากิจการที่เกี่ยวของ เชน พัฒนาที่พัก อาหาร 

แหลงทองเท่ียว ใหตรงกับความตองการของลูกคา  

 3. ศักยภาพของภูมิประเทศและทําเลที่ตั้งของแตละพื้นที่ 

  สภาพภูมิประเทศและทําเลที่ต้ังของแตละพื้นที่จะแตกตางกัน เชน เปนภูเขา ที่ราบ

สูง ที่ราบลุม ความแตกตางน้ีมีผลตอการพัฒนาอาชีพตาง ๆ เชน ตองการพัฒนาอาชีพ

อุตสาหกรรมจากการใชแรงคนเปนเครื่องจักร เพื่อใหสินคามีคุณภาพเดียวกัน ผูประกอบการ

ตองพิจารณาวาเครื่องจักรนั้นตองไมมีผลกระทบตอชุมชน สภาพแวดลอมในภูมิประเทศน้ัน ๆ  

 4. ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรม ประเพณี  และวิถีชีวิตของแตละพื้นที่ 

  แตละพื้นที่ท้ังในประเทศไทยและตางประเทศมีศิลปะ วัฒนธรรม ประเพณีและวิถี

ชีวิตท่ีแตกตางกัน ดังน้ัน แตละพื้นที่สามารถนําเอาสิ่งเหลาน้ีมาใชพัฒนาอาชีพได เชน การทํา

ธุรกิจรานอาหารก็ตองทราบวาภาคใดมีวิถีชีวิตการรับประทานอาหารรสชาติแบบใด ภาคเหนือ

นิยมอาหารรสจืด ภาคใตนิยมอาหารรสจัด สวนภาคกลางนิยมรับประทานอาหารที่มีกะทิเปน

สวนประกอบ ดังน้ัน การจะพัฒนาอาชีพตองศึกษาศิลปะ วัฒนธรรม ประเพณีและวิถีชีวิตของ

ชุมชนดวย  

 5. ศักยภาพของทรัพยากรมนุษยในแตละพื้นที่ 

  ทรัพยากรมนุษยในแตละพื้นที่ หมายถึง ความรู ความสามารถของมนุษยที่เปน 

ภูมิปญญาทั้งในอดีตจนถึงปจจุบัน ดานการประกอบอาชีพตาง ๆ ในพื้นที่น้ัน ๆ ปจจุบันมีหลาย

อาชีพที่เกิดจากภูมิปญญา แตสามารถพัฒนาใหเหมาะสมกับสถานการณปจจุบันได เชน การใช

จุลินทรียในการทําปุยหมัก แตจากการทําปุยหมักคนเราก็มีความคิดที่จะนําไปประยุกตใชอยาง

อื่น ๆ เชน ทํานํ้าหมักนําไปทําความสะอาดหองนํ้าเพื่อดับกลิ่น หรือนําไปผสมกับสวนประกอบ

อื่น ๆ ใหสามารถปนเปนกอนได นําไปโยนในน้ําเพื่อแกปญหานํ้าเสียที่เนาเหม็น เปนการชวย

ปรับสภาพนํ้า ดังน้ันจะเห็นวาทรัพยากรมนุษยมีความคิดไมหยุดน่ิง ชวยใหเกิดสินคาใหม ๆ 

 ไดอยูตลอดเวลา 
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ใหผูเรียนตอบคําถามตอไปนี ้

1.  ใหผูเรียนกําหนดวาจะพัฒนาอาชีพอะไร และใหสํารวจขอมูลดานตาง ๆ ประกอบการ

ตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพ โดยวิเคราะหตนเองวามีความพรอมในดานตอไปน้ีเพียงใด  

(เลือกวิเคราะหอยางนอย 3 ดาน)   

1.  แรงจูงใจและประสบการณเดิม 

2.  ความตองการของตลาด 

3.  ความรู ทักษะ และเทคนิคตาง ๆ  

4.  ทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดลอม 

5.  ที่ดิน สถานท่ีในการดําเนินงาน 

6.  ทุน 

7.  แรงงาน  

2.  ใหผู เรียนกําหนดวาจะพัฒนาอาชีพอะไร และใหวิ เคราะหศักยภาพในดานตาง ๆ 

ประกอบการตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพ โดยวิเคราะหตนเองวามีความพรอมตามศักยภาพ

ดานตาง ๆ เพียงใด (เลือกวิเคราะหอยางนอย 3 ดาน)   

ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติ 

1. ศักยภาพของพื้นท่ีตามลักษณะภูมิอากาศ 

2. ศักยภาพของภูมิประเทศและทําเลที่ตั้ง 

3. ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรม  ประเพณี และวิถีชีวิต 

4. ศักยภาพของทรัพยากรมนุษย 

 

 

 

 

 

 

 

แบบฝกหัด 
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1.  ใหผูเรียนยกตัวอยางการประกอบอาชีพในทวีปแอฟริกา วามีอาชีพใดที่คลายกับการ

ประกอบอาชีพในประเทศไทย 

1. อาชีพการปลุกยางพารา  

2. อาชีพการปลูกปาลมนํ้ามัน  

3. อาชีพการเลี้ยงโคเน้ือ 

2.  ใหนักศกึษาระบพุฤติกรรมทางกาย วาจา ใจ ของผูประกอบอาชีพ ทีส่ามารถนําไปใชกบั

ลูกคาได 

พฤติกรรมของผูประกอบอาชีพที่สามารถนําไปใชกับลูกคา คือ 

- พฤติกรรมทางกาย เชน การไหว แสดงใบหนายิ้มแยมแจมใส ทาทางแสดงอาการ

ตอนรับดวยความออนนอม 

- พฤติกรรมทางวาจา เชน การพูดทักทาย การใชถอยคําสุภาพใหเกียรติลูกคา 

- พฤติกรรมทางใจ เชน มีความซื่อสัตย รักษาคําพูด 

3. ใหนักศึกษาระบุขอปฏบิตัิเมื่อตองการจะลดกระแสไฟฟาในการใชเครือ่งปรบัอากาศ 

 มีอะไรบาง 

1.  เลือกเครื่องปรับอากาศที่มีฉลากประหยัดไฟเบอร 5 ซึ่งเปนระดับความประหยัด

ไฟฟาสูงทีสุ่ด  

2.  ติดตั้งเครื่องปรับอากาศในบริเวณที่สามารถกระจายลมไดท่ัวถึงทั้งหอง หลีกเลี่ยง

การติดต้ังใกลประตู หนาตาง พัดลมดูดอากาศ และอยาติดชิดผนังที่รับแสงแดดจัด  

3.  เลือกขนาดของเครื่องปรับอากาศตามความเหมาะสมของขนาดหอง  

4.  อุณหภูมิที่เหมาะสมคือ 25-26 องศาเซลเซียส  

5.  ยายเครื่องใชไฟฟาอื่นที่ไมจําเปนออกนอกหองที่ใชเครื่องปรับอากาศ  

6.  งดกิจกรรมทําความรอนภายในหองปรับอากาศ เชน การสูบบุหรี่  

7.  สวมใสเสื้อผาที่สบายเพื่อใหรางกายไดรับความเย็นจากเครื่องปรับอากาศ  

เฉลยแบบฝกหัด 

บทท่ี 1 
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8.  ใชผามานใหทําหนาที่กันความรอนไมใหเขาสูภายในหองโดยตรง  

9.  ปลูกตนไมใหญใหเปนธรรมชาติรมรื่นรอบบาน ทําใหบานเย็นขึ้น 

 

 

 
 

1.  ทานคิดวาการวางแผนในการประกอบอาชีพมีความสําคัญอยางไร และมีขั้นตอนอะไรบาง 

1.  ชวยทําใหการดําเนินงานบรรลุผลสําเร็จตามเปาหมาย 

2.  ชวยทําใหการใชทรัพยากรเปนไปอยางมีประสิทธิภาพ 

3.  ชวยทําใหการดําเนินงานมีความเสี่ยงนอยลง และมีความเช่ือมั่นในการบริหารงาน

มากขึ้น 

4.  ชวยปองกันการขัดแยง ซึ่งอาจจะเกิดขึ้นระหวางการดําเนินงานได 

5.  ชวยปรับวิธีการดําเนินงาน หรือเปลี่ยนแปลงกิจกรรมบางอยางไดอยางเหมาะสม 

มีขั้นตอน ดังน้ี 

1.  สํารวจขอเท็จจริง 

2.  วางแผน 

3.  กําหนดเปาหมายที่ตองการ 

4.  เขียนโครงการ 

5.  ปฏิบัติ 

6. พัฒนาปรับปรุง 

2. อธิบายความหมายของคําตอไปน้ี 

การลงทุน หมายถึง การออมเพื่อใหไดรับผลตอบแทนที่มากขึ้น ซึ่งเราจะตองยอมรับ

ความเสี่ยงที่เพิ่มขึ้นเชนกัน การตัดสินใจนําเงินออมมาลงทุนเราจึงตองพิจารณาอยางรอบคอบ 

และศึกษาหาขอมูลที่เกี่ยวของเปนอยางดี เพื่อใหไดรับผลตอบแทนที่คาดหวังไว และเพื่อลด

ความเสี่ยงที่เกิดข้ึนจากการลงทุน 

การตลาด หมายถึง กิจกรรมทางธุรกิจที่จะทําใหสินคาจากผูผลิตไปสูมือผูบริโภค และ

ทําใหผูบริโภคเกิดความพึงพอใจที่ไดบริโภคสินคาหรือบริการน้ัน อันเปนผลทําใหธุรกิจประสบ

ความสําเร็จตามวัตถุประสงคของธุรกิจนั้น ๆ อีกดวย 

บทท่ี 2 
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กระบวนกาผลิต หมายถึง กระบวนการผลิตสินคา การใหบริการ ตามความตองการ

ของผูบริโภค  ซึ่งประกอบไปดวย ลูกคา ตลาดแรงงาน สังคม ประเทศชาติ และประชาคมโลก 

โดยมีวิธีการในการควบคุมดูแลการผลิตอยางมีคุณภาพที่ไดมาตรฐาน และการสรางคุณลักษณะ

ที่โดดเดนของสินคา หรือบริการ ไดแก  

1.  ความนาเช่ือถือ ผูใหบริการจะตองแสดงถึงความนาเชื่อถือ และไววางใจ  

2.  การตอบสนอง การตอบสนองท่ีมีความตั้งใจและเต็มใจ  

3.  การสรางความมั่นใจ สามารถที่จะทําใหลกูคาเกิดความเชื่อใจ  

4.  การดูแลเอาใจใส  

5.  เครื่องมืออุปกรณ 

 การแปรรูป หมายถึง การนําผลผลิตทางการเกษตรซึ่งมีอยูในรูปวัตถุดิบมาผาน

ขบวนการดานวิทยาศาสตรและเทคโนโลยีมาใชในกรรมวิธีการผลิต การแปรสภาพเพื่อสามารถ

บริโภค มีอายุยืนยาวขึ้นตลอดท้ังความสะดวกสบายในรูปผลิตภัณฑกึ่งสําเร็จรูป 

 การขนสงสินคา หมายถึง การเคลื่อนยายสินคาจากที่หนึ่งไปยังอีกท่ีหน่ึง ซึ่งเปนหนาที่

ของผูผลิตท่ีจะใหประโยชนแกผูบริโภค ในดานเวลา และสถานที่ สงผลใหสินคามีมูลคาเพิ่มขึ้น 

การขนสง มีสวนชวยลด      คาตนทุนการผลิตได ในกรณีที่ตั้งโรงงานขนาดใหญที่ตนทุนต่ําใน

สถานที่หน่ึง แตตองการกระจายสินคาไปทั่วประเทศ เชน โรงงานผลิตรถมอเตอรไซค ที่ตั้งอยู

ชานเมืองกรุงเทพฯ แตสามารถสงรถมอเตอรไซคไปขายทั่วประเทศ หรือโรงงานผลิตเสื้อผา 

ตั้งอยูในประเทศไทย แตสามารถสงเสื้อผาไปขายไดทั่วโลก เปนตน ซึ่งจะทําใหตนทุนการผลิต

ตอหนวยสินคาลดลง 

3.  หีบหอ (บรรจุภัณฑ) มีความสําคัญกับสินคาอยางไร  

1.  ใชปองกันผลิตภัณฑ 

2  ใชในการสงเสริมการขาย  

3.  ผูบริโภคมักจะเลือกผลิตภัณฑที่มีการบรรจุหีบหอที่ดีกวา 

4.  การบรรจุหีบหอ เปนการสื่อสารระหวางผูผลิตและผูบริโภคอยางหนึ่ง เพราะการ

บรรจุหีบหอเปนตัวกําหนดกลยุทธการตลาด 

5.  การบรรจุหีบหอ จะชวยใหการกระจายสินคางายขึ้นและลดตนทุนลง 
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4.  เทคนิคในการทํางาน ประกอบอาชีพ มีประโยชนอยางไร   

 1. เทคนิควิธีการทํางานของอาชีพที่เลือกประกอบการ เปนเคล็ดวิชาในการประกอบ

อาชีพแตละอาชีพใหประสบความสําเร็จ จึงเปนปจจัยสําคัญท่ีผูประกอบอาชีพจะตองเรียนรูให

เขาใจอยางถองแท  

  2.  เทคนิควิธีการทํางาน ชวยลดขั้นตอนการทํางานอาชีพบางอาชีพ ใหสําเร็จอยาง

รวดเร็ว ผูประกอบอาชีพจะนําเวลาที่เหลือ ไปดําเนินการในงานยอยอื่น ๆ ใหมีประสิทธิภาพ

ตอไป  

  3.  เทคนิคการทํางาน ชวยใหการทํางานประหยัดข้ึน เชน ใชวัสดุบางอยางที่มีราคาถูก 

หางายในทองถ่ิน ทดแทนวัสดุที่มีราคาแพงหรือหายากมาใชในการผลิตแทน ผลผลิตท่ีผลิตไดยัง

มีคุณภาพเหมือนเดิม  

  4.  เทคนิควิธีการทํางานชวยใหผลิตไดมากขึ้น โดยการนําเครื่องมืออุปกรณที่ดัดแปลง

มาใชในการเพิ่มปริมาณการผลิต ผูผลิตเสาะแสวงหาเทคโนโลยีตาง ๆ ทีมีในทองถิ่นมาใชหรือ

ดัดแปลงพัฒนาเทคโนโลยีที่มีอยูแลวใหชวยเพิ่มผลผลิตใหมากขึ้น 

  5.  เทคนิควิธีการทํางาน ชวยใหงานอาชีพมีคุณภาพ มีมาตรฐานเปนสากล เปนที่

ยอมรับของตลาด 

5. การแสวงหาความรู (ขอมูล) มีความสําคัญตอการประกอบอาชีพอยางไร ? 

 ชวยใหผูประกอบอาชีพไดเตรียมความพรอมดานขอมูลอาชีพที่ตนเลือก เพราะ 

ผูประกอบอาชีพตองใชหลักวิชาในการเสาะแสวงหาขอมูลสําคัญ ๆ ในงานอาชีพน้ัน ๆ และ

ขอมูลดานอาชีพแตละอาชีพจะเปลี่ยนแปลงอยูตลอดเวลา ตามระยะเวลา ตามกลไกแหงราคา 

ภาวการณตลาด ฤดูกาล  

 

 
 

1.  ใหผูเรียนกําหนดวาจะพัฒนาอาชีพอะไร และใหสํารวจขอมูลดานตาง ๆ ประกอบการ

ตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพ โดยวิเคราะหตนเองวามีความพรอมในดานตอไปน้ีเพียงใด  

    (เลือกวิเคราะหอยางนอย 3 ดาน)   

ผูเรียนสามารถเลือกพัฒนาอาชีพไดทุกอาชีพที่ตนเองสนใจ เชน อาชีพเกษตรกร  

เกษตรธรรมชาติ  แลววิเคราะหความพรอมของตนเอง (อยางนอย 3  ดาน) เชน 

บทท่ี 3 
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ขอมูล การวิเคราะหความพรอม 

1. แรงจูงใจและประสบการณเดิม  

 

1. มีความรักในอาชีพเกษตรกร  

2. ประกอบอาชีพการเกษตรอยูแลว แตตองการ

พัฒนาใหเปน เกษตรธรรมชาติ  เกษตรปลอด

สารพิษ 

3. เกษตรธรรมชาติสงผลดีตอสุขภาพ 

4. ตลาดตองการผลผลิตจากเกษตรธรรมชาติ  

2. ความตองการของตลาด จากการสังเกตและสอบถามบุคคลทั่วไป  พบวา

ผูบริโภคนิยมผัก-ผลไมปลอดสารพษิ  

ผัก-ผลไมปลอดสารพิษ มีราคาสูงกวาผลผลิตทั่วไป 

3. ความรู ทักษะ และเทคนิคตาง ๆ  

 

สามารถศึกษาดูงานจากสถานประกอบการ ภูมิปญญา

ในทองถ่ิน 

4. ทรัพยากรธรรมชาติและ

สิ่งแวดลอม 

 

เกษตรธรรมชาติจะสงผลดีตอการอนุรักษธรรมชาติ

และสิ่งแวดลอม  ฟนฟูสิ่งแวดลอมที่ถูกทําลาย 

5. ที่ดิน สถานท่ีในการดําเนินงาน มีที่ดินเปนของตนเอง  สามารถดําเนินการไดทันที 

6. ทุน ใชทุนจากการการขายผลผลิตคร้ังกอน ลงทุนตามปกติ

ในลักษณะคอยเปนคอยไปตามสภาพความพรอมของ

ทุน   

7. แรงงาน ใชแรงงานตนเองและแรงงานครอบครัว 
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2.  ใหผูเรียนกําหนดวาจะพัฒนาอาชีพอะไร และใหวิเคราะหศักยภาพในดานตาง ๆ 

ประกอบการตัดสินใจเลือกพัฒนาอาชีพ โดยวิเคราะหตนเองวามีความพรอมตามศักยภาพ

ดานตาง ๆ เพียงใด (เลือกวิเคราะหอยางนอย 3 ดาน)   

ผูเรียนสามารถเลือกพัฒนาอาชีพไดทุกอาชีพที่ตนเองสนใจ เชน อาชีพเกษตรกร 

เกษตรธรรมชาติ แลววิเคราะหศักยภาพในดานตาง ๆ วามีความพรอมเพียงใด (เลือกวิเคราะห

อยางนอย 3  ดาน) 

ขอมูล 
การวิเคราะหศกัยภาพ (ความสอดคลอง/ 

แนวทางการพฒันา) 

1. ศักยภาพของทรัพยากรธรรมชาติ 

 

 

ชุมชนเปนชุมชนชนบท มีแหลงน้ําเพียงพอตอการทํา

การเกษตร สภาพของดินเสื่อมโทรมจากการใชสารเคมี

เปนเวลานาน แตสามารถปรับปรุงดินไดโดยใชปุยคอก 

ปุยหมัก  

ซึ่งมีวัตถุดิบในชุมชน 

2.  ศักยภาพของพื้นท่ีตามลักษณะ

ภูมิอากาศ 

มีภูมิอากาศรอนช้ืนแบบภาคกลาง สามารถทํา

การเกษตรใหสอดคลองกับฤดูกาล 

3.  ศักยภาพของภูมิประเทศและ

ทําเลที่ตั้ง 

 

ภูมิประเทศเปนที่ราบลุม  อยูไมหางไกลจากคลอง

ชลประทาน  สามารถใชนํ้าจากคลองชลประทาน และ

นํ้าจากบอขุดในที่ดินของตนเองได 

4.  ศักยภาพของศิลปะ วัฒนธรรม  

ประเพณี  และวิถีชีวิต 

 

คนในชุมชนและชุมชนใกลเคียงนิยมรับประทานผัก-

ผลไม ในวิถีชีวิตประจําวัน และกําลังเริ่มเห็น

ความสําคัญของเกษตรธรรมชาติ  เกษตรปลอดสารพิษ 

เพื่อรักษาสุขภาพ  ผลผลิตจากเกษตรธรรมชาติสามารถ

ขยายตลาดไดอยางดี 

5.  ศักยภาพของทรัพยากรมนุษย 

 

ในชุมชนและชุมชนใกลเคียงมีภูมิปญญาที่สามารถ

แลกเปลี่ยนเรียนรูดานเกษตรธรรมชาติได  สามารถเปน

แหลงเรียนรูและเปนเครือขายในการทํางาน 
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คณะผูจัดทํา 

 
ที่ปรกึษา 

 นายสุรพงษ  จําจด เลขาธิการ กศน. 

 นายประเสริฐ  หอมดี รองเลขาธิการ กศน. 

 นางตรีนุช  สุขสุเดช ผูอํานวยการกลุมพัฒนาการศึกษานอกระบบ 

  และการศึกษาตามอัธยาศัย    

 นายวราวุธ  พยัคฆพงษ ผูอํานวยการ สถาบัน กศน. ภาคตะวันออก 

 นางอัญชลี  ธรรมะวิธีกุล ขาราชการบํานาญ สํานักงาน กศน. 

ผูสรปุเนื้อหา 

 นายไพรัตน  เน่ืองเกตุ ผูอํานวยการ กศน.อําเภอสัตหีบ สํานักงาน กศน.  

   จังหวัดชลบุรี 

 นายสัญญา  ทองจินดา ศึกษานิเทศกชํานาญการพิเศษ  สํานักงาน กศน. 

   จังหวัดชลบุรี 

 นายโอวาท  สุทธนารักษ ศึกษานิเทศกชํานาญการพิเศษ  สํานักงาน กศน. 

   จังหวัดนครนายก 

 นายชัยวัฒน  อดทน ครูผูชวย กศน.อําเภอสัตหีบ  สํานักงาน กศน. 

   จังหวัดชลบุรี 

ผูบรรณาธกิาร 

 นางอัญชลี  ธรรมะวิธีกุล  ขาราชการบํานาญ สํานักงาน กศน. 

 นายสุธี  วรประดิษฐ ศึกษานิเทศกเช่ียวชาญ  สํานักงาน กศน. จังหวัดตราด 

ผูพิมพตนฉบับ 

 นายชัยวัฒน อดทด  ครูผูชวย กศน.อําเภอสัตหีบ สํานักงาน กศน.จังหวัดชลบุรี 

 นางชนมณี เซี่ยงปอง  พนักงานพิมพ  สถาบัน กศน.ภาคตะวันออก 

ผูออกแบบปก 

นายศุภโชค  ศรีรัตนศิลป  กลุมพฒันาการศึกษานอกระบบและการศึกษา 

     ตามอัธยาศัย
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